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打造新世纪富翁

---珠珠绣招商手册
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壱、序

--------欢迎您成为新世纪的富翁

21 世纪企业发展的主题是重新关注生活质量和环境；

21 世纪产品营销的核心是利用品牌整合营销；

21 世纪是准确把握商机的世纪、是创富的世纪；

作为服装经销商，您是否正在为没有新产品、好项目而愁眉不

展、苦苦寻觅…… 

我们承诺：在珠珠秀服装网络的经销商中产生真正的富翁！

欢迎您的加盟，我们将为您造就成为富翁的先机 
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二、企业及品牌介绍

1999 年在香港九龙大红门发展（香港）正式成立，从此珠珠绣

正式诞生

在总设计师贾霙淇小姐带领下，珠珠绣走上辉煌的发展路程，经

过大家共同努力下，

2002 年荣获“中国女装十佳品牌”荣誉称号

2003 年珠珠绣荣获“市场畅销品牌”称号,进入北京、上海等全国

各大商场

2004 聘请著名影星徐帆为形象代言人

2005 年珠珠绣品牌总经理贾红建先生荣获“中国最具影响力的营

销策划 100 人”,6 月成立杭州分公司

2006 年,珠珠绣品牌宣传力度延深，不但在中央台作广告宣传，

还在湖南卫视，超级女生、快乐大本营热播

2008 年 3 月珠珠绣成立东北分公司
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（一）、成功的企业

我们的理念--

我们的经营—

我们的实力--

我们的人才—

（二）、品牌介绍

品牌定位           年龄 25—30 岁

价格定位          300----700 元

风格定位         国际化欧陆时尚休闲风格

销售终端模式      代理加盟店、直营店、特约代理店、专柜

珠珠秀品牌发展展望    三年内成为时尚休闲女装业的领导者

珠珠绣五大优势
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一．品牌优势      重量级品牌，全国著名设计师执笔

二．成本优势      中档价位，高档品质

三．服务优势      全程一站式，一对一对服务，

四．管理优势      台湾教授培训，有完善店铺管理系列和 ERP系统

五、政策优势      主动式营销，一对一对服务，让你安枕无忧

加盟珠珠秀品牌 

（二）经销商加入程序

1、经销商的界定
珠珠秀经销商划分为：

A区域独家经销商

B区域特约经销商

C区域特约经销商

注：区域指中国地级及以上行政地区所辖范围

2、具体区域划分 
A\B\C类区域划分标准

A类地区人为中心城市：广州、北京、上海、深圳；

B类地区城市，福建、东三省、杭州、湖南、湖北、山东……等

等

C类地区城市：广西、江西、贵州、新疆、内蒙古、甘肃、宁夏
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1、经销商的申请资格
一  必须具备经销本产品经营范围的并完成工商年检的营业执照、

税务登记证、企业法人代码证及具备一般纳税人资格和有营

业场所；

 二，具有一定的经营能力，有高度配合公司经营理念与操作方法

2、保证金
为维护公司和经销商整体利益，设立市场管理保证金制度，保

障全国经销商利益。

A、目的：为进一步加强及规范市场管理，保证经销商的权益，

杜绝窜货及降价出货等违规行为。

B、收取原则及额度： 

地区 金额

C类 保证金 2万元

B类 保证金 2万元

A类（省代） 保证金 5万元

A类（特约） 保证金 5万元

C、 保证金的收取时间：双方签定经销合同后一天内支付首付款

（保证金的 10%）；其余保证金必须在合同签订后十天以内付

清，否则合同废除。
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D、 保证金的返还时间：合同期结束后，在帐务结清的前提下，三

个月内归还剩余保证金（无息）：

E、签定合同后要求在一个月店铺开业，否则视为违约处理。

3．货品管理和货款结算

珠珠绣实行订货制，货品定价为全国统一零售价，不得随意更改，

属于公司质量问题的次品，在公司确认后按程序退回，50件以上运

费由公司负责。

货款支付原则：实行款到发货。本公司只负责在广州市内的短途发

货，外地经销商均由经销商指定的货运公司，本公司不承担货品在

运输中途发生的任何问题。

珠珠绣绣投资预算与利润分析(以中等城市为例)  

现以二三类中等城市面积 80㎡店铺的 A 级店铺为例，以下投

入资金为一次性投入，平均利润分析视一年运营情况而定。

第壱，公司对加盟店的费用预算

1． 店铺租用 160 元/米㎡月，租金共计：12000 元/月

左右
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2． 水电费用每月 2500 元左右

3． 工商、税务每月为 1000 元左右

4． 人员开支（六个店员）每月工资共 9000 元

加盟店月支出费用为 24500 元左右，即店铺平均运营成本 18

万

第二、公司预算开设加盟店所需投入的启动资金总量

1．合同保证金2万元

2．店内装修及所用道具费用 5万元，（店铺装修费用=货架费

+装修费+道具费；另外货架费用公司分 2 年返还）

3．首期铺货10万元,约每平方米铺货10件:（货品成本费=货

品零售价*0.38折*500件）

加盟商总需投入 18万元左右

第三、月销售额约为 10万元平均毛利润率 35%，年均纯利润

总额约为 35万

毛利润=（总销售额  -  固定费用  -  货品成本费  -  其它费用）  *100%

总销售额
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附表:

类型 特级店 A 级店 B 级店 C 级店

店 铺 100㎡ 80㎡ 60㎡ 40㎡

成

本

员工工资 12000(

8)

9000(6

人)

6000(4

人)

4500(3

人)

铺租 15000 12000 8000 6000

水电 3000 2500 2000 1800

税收 1000 1000 1000 1000

装修费 70000 50000 40000 30000

货品 150000 100000 80000 60000

盈亏平衡点 50000 40000 30000 25000

月销售额 95000 72000 55000 40000

毛利率 30% 30% 30% 30%

年总利润 285000

0

216000 165000 120000

备注：以上各项指标取自该行业的平均统计值，仅供参考

珠珠绣专卖店选址分类要求
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1． 珠珠绣的终端开发接受独立店铺与商场专柜两种形式。

2． 公司对街铺的要求，所在地最佳繁华商业街道的黄金地段，

3． 珠珠绣专柜要求位于商业信誉较好的大型商场中，且必须

在主要通道上。

4．

类型 A 级店 B 级店 C 级店

街  铺 80㎡ 60㎡ 40㎡

商场专柜 60㎡ 40㎡ 30㎡

珠珠绣专卖店开店支持 

专业的店面设计与VI 形象指导

互动经营的模式和完善的 ERP 服务软件

专业精英的领导团队专卖店、专柜的风险评估

推广、宣传、策划与实施计划

强有效的专业物流部门

专业的日常营运、指导与培训

五个统一
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统一店面设计装修

统一价格体系，保证加盟商的利益

统一经营管理模式

统一店员培训

统一货运配送服务

六、特许经营系统支持

经销商最担心的就是与厂家签定合同后，厂家对经销商经营的

区域市场就不闻不问了；经销商普遍希望厂家能帮助更快地拓展当

地市场，更有针对性地进行市场协助与运作。因此霙淇公司以主动
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积极、有针对性地与经销商合作，建立珠珠绣特色的全新主动式营

销模式。

珠珠绣全新主动式营销是以主动的为经销商提供全方位服务系

统为理念，有效帮助经销商获得最终成功为目的的一种全新营销方

式。它提倡个性化的沟通和交流，建立全面的经销商服务系统，使

经销商能得到鲜明、实在的利润和保障，从而使企业能够与经销商

更接近，更融洽。主动式营销让经销商更安心、放心，可以通过自

身的努力和厂方的全力支持到达赚钱目的。

（一）、如何做好营销

主动式营销主要包括：

——有效主动的人员支持

A   不定期派出业务人员检查各经销商的业务运作情况，包括产品销

售渠道、销售进度、促销方式、广告投放、产品陈列等；

B   随时对搜集到的有效信息进行互相通连，确保销售网络神经系统

顺畅运作；

C   对整体市场运作进行动态企划。

——有效主动的培训支持

A  珠珠绣将根据市场推广中的情况不定期的举办产品、营销等方

面的培训；
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B  经销商可随时得到一对一的专业业务指导、咨询解答；

C  按珠珠绣的整体营销规划，经销商可得到全面的促销、推广、

公关等整合营销传播的培训和指导； 

八、双赢制胜

我们招商的目的是—我们与经销商达成双赢

经销商是珠珠绣不断向前发展的推动力，只有经销商的利益得到保障，

销售不断提升，霙淇公司才能有所发展。珠珠绣实力的增强必然会给各经

销商更强劲的支持。珠珠绣视各经销商为兄弟姐妹，相信彼此在珠珠绣公司相

聚、相识、相知是一种缘分，维系我们的不仅是为合作而签定的一纸协议，

更是我们对珠珠绣的信赖和创造中国服装第一品牌的共同理想。为实现共同的

理想，我们将努力奋斗。

对经销商，我们永存感恩之心。珠珠绣感谢各位经销商的信任，珍视各位

的选择。珠珠绣将启动运营系统、支持系统和监督系统为经销商提供全方位的

服务。泰达期待着与各位经销商相互理解、坦诚相待，最终建立起稳固、持久

的战略联盟，致力于追求丰厚的利益和长远的发展。

地址：

电话：

联系人；
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加盟申请表

姓名 　  城市 　
身份证号 　  联系电话 　
单位名称 　 单位地址 　
目前经营品牌\经营项
目

　

电话\传真 　 E_mail 　
市 场 分 析：
申请地区人口 常住                 流动 　
人均工资水平 　 曾经营品牌 　
最高销售额商
场

　
较好的商场与街
道

　

最繁华的商业
区

　 步行街 　

理想的店铺位置A   　 预计月销售额 　
理想的店铺位置 B   　 预计月销售额 　
专 卖 店：
计划申请店铺
的位置：

　 店铺面积 　

加盟店形式：□ 街道专卖店；□ 商场边厅；□ 商场专柜。
租金或扣点比
例：

　  预计月销售额 　
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场地情况：□ 自有；□ 已签租约；□  未租；□ 正在洽谈；
门头面积：   　 长: 高: 　
投 资 管 理
计划投资金
额：  

　 管理形式：
□ 自己管
理

□ 委托管
理

投入方式：□ 独资；□ 合资；□ 多方合作（占投资额_____%）
计划开业日
期：

　

备  注： 　


	ABC类区域划分标准

