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	《房地产专业销售技巧》情景实战训练提纲
	第一单元：销售人员的基本素质
	第二单元：专业房地产销售人员要改变的15种观念
	第三单元：房地产推销“五步循环”
	第四单元： 销售剧场
	说明: 1、训练会将销售的理论和技巧与房地产行业销售相结合。
	2、训练的特色是以实战为基础，务求让学员学以致用。

