
《新营销——网络营销推广技巧》课程大纲
——如何让客户主动找到你、喜欢你、爱上你

---田启成老师主讲

为什么参加本课程 ？? ?

当今两个国家间的竞争是国力的竞争，是国家众多企业实力的较量，企业的竞
争，已经不是产品的竞争，而是商业模式的竞争，传统单一的陆地销售模式早已经
跟不上市场的发展速度，在市场进入白热化竞争的时代，你在使用什么兵器作战？
你还使用过去的旧方法、老招数，最终只能被市场淘汰，今天我们将为你配备当今
最先进、最实战的武器；讲授网络时代最先进的销售工具、网络推广巧、营销策略。

卖方市场的时代早已过去，你更需要找到自己的互联网定位、互联网目标客户
群、核心资源及核心竞争力。在未来，你的生意能够做多大，完全取决于你的营销
策略及在互联网版图市场的大小，今天我们把我们通过 10年时间的经验累积全部
告诉你，毫不保留的传授给你，让你掌握互联网营销制胜法宝，这一切完全是真的，
在未来你的网上人气大增，轻松地让你的网站流量转化成为成交量，让我们共同揭
开互联网网商成功的面纱；打造最先进的网络营销武器拓展市场，让你的利润持续
的增长，打造互联网低成本高效率的空中商业平台；这也是千万人的梦，更是我们
的必修课。

【培训对象】  营销人员

【培训时间】  2天   （6小时/天）
 

【课程大纲】



模块一、如何打造可持续发展的电子商务平台

打造电子商务盈利模式：
1、中小企业网络营销四大误区
2、电子商务——未来商务发展趋势
3、寻找适合自己的电子商务盈利模式

模块二、网站的建设——建好大厦的根基
1、建站前的规划
2、建设网站前的市场分析
3、网站建设必备四大原则

模块三、如何利用搜索引擎进行网络营销
1、了解国际国内搜索引擎的状况
2、搜索引擎的两个重磅兵器
3、搜索引擎在未来的应用趋势
4、移动搜索引擎将成为新宠
5、竞价排名分析
6、搜索引擎优化的力量

模块四、搜索引擎营销的“道”与“术”
一、网站的优化是电子商务的生命线：
二、网络推广—网络营销策略为先
1．利用搜索引擎
2．投放网络广告
3．交换友情链接
4．博客营销
5、病毒营销
6．加入网站名录(案例分析：阿里巴巴、淘宝)
7、邮件营销
8．提供邮件列表和电子杂志服务。
9．实行互联网会员制营销。
10.软文推广
11.社区（BBS）营销

模块五、赢在“后台” —— 信息化整合之路
1、如何处理网站平台的“热点信息”
2、商业情报信息搜集与分析
2、呼叫中心的整合

数据库营销
3、ERP企业管理专家整合
4、CRM客户关系管理整合

IMC整合营销传播



5、网络沟通与谈判技巧
6、网站的安全防范


