
《互联网+新营销》

---移动互联网时代企业营销创新变革之道

主讲人：品牌营销实战专家贾福春

一、课程时间：

二、培训方式：理论+案例+互动研讨

三、课程时间和地点： 

四、本课程适用于学习的企业类型：

1、 实体渠道型企业：依靠渠道营销、分销体系、终端门店来进行销售的产品企

业。比如：家电、建材、服装、白酒、饮料、鞋帽、化妆品、食品等快消品

企业。

2、 大型商业企业、连锁卖场、综合商场、连锁餐饮、酒店、专卖店等商业服务

性企业。

3、适合参加学习人员：

企业老板、总经理、营销总监、市场总监、中层营销经理人。（老板带队学习效果最

好）



4、参加过此门课程培训和顾问的成功企业案例

商业企业：河南丹尼斯卖场、金鑫珠宝连锁企业、金伯利钻石、金大福珠宝、诚诚酒

城连锁酒类企业、林海汽修联盟、日照正基时代广场、万达广场、潍坊百货、东营百

货、三支松鼠、琴台酒肆、维佳汽车连锁、孕邦电商、河南中烟、郑州烟草、青岛丽

达百货。

实体企业：TCL 电器、创维电器、五粮液、张弓酒业、杜康控股、毛府酒业、居梦圆

家居、东宝木门、千禧人非标门、北极冰野生蓝莓酒、正九酒业、普洱茶王。

五、课程介绍：

   营销的目的是创造顾客，为顾客创造价值。多年来商业企业及实体企业都在通过渠道

促销活动来拉动业绩增长。事实证明，仅仅靠促销竞争打败不了对手，也不能有效实现

业绩持续增长。企业的营销重心要从关注对手，转向关注顾客，关注消费者。

    德鲁克说：一个企业竞争的方式只有两种，要么向后段延伸，不惜一切代价占领技术

制高点，要么向前端延伸，不惜一切代价占领消费者，和消费者建立关系。企业竞争的

方式，要么技术创新，要么营销创新。营销创新的核心是创造顾客。而不是打败对手。

对手是消灭不完的，但是丢掉一个顾客，就会失去一串顾客。争夺一个顾客，就会占领



一串顾客。顾客的口碑超过任何广告效果。中国零售商业最成功的企业都是聚焦客户，

聚焦顾客价值。而不是仅仅靠促销这一单一战术打败对手。

    2015 年，著名实战营销专家贾福春专注互联网营销创新与研究，通过 2016 年一年

半的实践和案例研究，共开展了 12期活动营销实战训练营，辅导了 12 家商业企业成功

案例。从活动营销和促销活动等两个方面进行创新实践，得出了很多经典的理论和案例。

帮助丹尼斯、金鑫珠宝、正基时代广场、诚诚酒城、张弓酒业、东宝木门、居梦园家居

等实体企业和商业企业连锁店取得了 50%--300%的业绩增长。

     2017 年，贾福春老师在原来课程基础上进一步推陈出新，更多实战案例，更多最新

实践，课程从理论到案例，全部来自一线实践。企业如何做会员？如何做促销？如何快

速引流？如何与顾客互动建立关系？如何管理顾客并不断深化客户关系？如何让老顾客

带来更多的新顾客？2天 2晚，彻底颠覆你的营销理念，让你悟透营销本质。

课程价值：

本次课程是实战营销专家贾福春老师，12 年国际化千亿企业职业实战经验精华、10

年本土营销咨询经验积累。2 年互联网营销实践探索落地成果。2016 年一经推出，

市场好评如潮。在 2016 年经济低迷、各行业市场下滑严重的情况下，课程有效帮



助：金鑫珠宝、丹尼斯、诚诚酒城、东宝门业、千禧人门业、TCL 电器、张弓酒业、

正基时代广场等 30 多家企业实现业绩同比上升 50%--300%以上。 

六、课程大纲概况：

第一部分：营销的重要性

1、传统企业面临的困境

2、实体企业面临的三大难题

3、驱动企业发展的五项动力

4、技术和营销哪个更重要？

第二部分：如何正确认识营销？

1、为什么顾客留不住？如何提升顾客的忠诚度？

2、什么是营销？

3、营销、销售、推广促销的区别是什么？

4、什么是营销的本质？

5、为什么说电商没有改变营销的本质？

6、活动和场景将是移动互联网时代营销的两大入口

7、什么是互联网营销？



8、移动互联网时代活动营销模型

9、如何利用移动互联网构建顾客关系？

第三部分：如何正确认识促销？

1、促销的本质：为什么顾客不买你的产品？

2、移动互联网时代实体店如何做促销？

3、互联网思维下的促销关键词解读

4、实体店面老板面临的促销困难和挑战

5、促销活动策划九大原则和技巧

6、促销活动执行八大要点

7、促销案例解读：实体店如何实现一次促销活动业绩超全年？

七、主讲老师简介：

贾福春

中国“活动营销理论”体系创建者 

郑州福春品牌营销咨询机构董事长 

销帮会互联网营销学习社群创始人 



聚成集团华商书院特聘营销顾问 

TCL集团领导力学院特聘专家 

《销售与市场 》特聘研究员 

《企业观察家》特聘研究员 

清华大学总裁班     特聘讲师 

北京大学总裁班     特聘讲师 

河南工业大学       兼职教授 

TCL、杜康、张弓、北极冰蓝莓、丹尼斯等国内 20 多家企业特聘营销顾问。


