
课程名称： 《供应链金融与小企业服务模式创新》
主讲：  吴宇老师  6课时

课程简介：

从供应链金融的特有视角，通过对供应链金融典型案例的分析，系统地讲解

中小企业融资的新途径和新技巧，增加银行中高级管理人员、银行对公客户经

理、产品经理、风险管理人员对供应链金融的的深刻理解，以更好地拓展银行

的负债和授信业务。

课程对象：银行中高级管理人员、银行对公客户经理、产品经理、风险管理人员。

课程目标：

提高银行中高级管理人员、银行对公客户经理、产品经理、风险管理人员

个人综合素质，了解国际业务及供应链金融为中小企业融资提供的新途径，增

强沿供应链的内在脉络对中小企业各种融资产品的灵活运用的能力。主要通过

实际案例的分析、讲解，帮助银行中高级管理人员、银行对公客户经理、产品

经理、风险管理人员懂得供应链金融的基本原理，掌握中小企业融资的产品特

性和技巧，全面提升中小企业客户的拓展能力。

授课方式：讲解+小组讨论+案例+头脑风暴等。

课程大纲/要点：

第一部分  供应链金融与中小企业事融资

  模块一：供应链金融概述

1、 概念

2、 供应链全景图

3、 供应链流向图

4、 链条的法律根源
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5、 链条的生态原因

6、 一个有待破解的案例

7、 全球化和供应链

8、 供应链金融产生过程

9、 传统金融服务和供应链金融服务

10、 供应链中的融资光环效应

11、 几个需要澄清的概念

12、 供应链金融系统构成

模块二：  供应链金融的元件、模块和系统集成

1、 存货类产品（静态抵质押授信、动态抵质押授信、标准仓单质

押授信、普通仓单质押授信）

2、 应收帐款融资（国内明保理、国内暗保理、国内保理池融资、

票据池融资、出口应收帐款池融资、出口信用险项下授信）

3、 预付类产品（先票后货、保兑仓、进口信用证项下未来货权授

信、国内信用证、附保贴函的商业承兑汇票）

4、 保兑仓在中小企业融资中的活学活用

5、 票据产品的活学活用

6、 国内信用证产品的活学活用

7、 模块举例

8、 客户对银行的核心需求和产品对接

9、 系统集成案例（钢铁金融、汽车金融、钢贸通等）

 模块三 供应链金融的营销方式、风险管理和意义
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1、 营销方式的转变

2、 风险管理

3、 现金流控制

4、 结构性授信安排

5、 货押业务风险预警信号

6、 供应链融资信用风险评估主要内容

7、 供应链金融对中小企业融资的意义

8、 供应链金融对培育核心企业的意义

9、 供应链金融对于商业银行的意义

第二部分 源于传统，国际业务及供应链金融的典型融资模式和创新

1、 融通仓

2、 未来货权质押融资

3、 设备制造买方信贷模式

4、 与大买方相结合的渠道创新

5、 与大卖方相结合的渠道创新

6、 与供应链管理公司相结合的渠道创新

7、 与物流电子交易平台相结合的渠道创新

第三部分 未来已来， 商业银行下一个坚难的十年

1、FINTECH会改变金融体系和金融业务的发展模式吗？

2、我们的工作方式和方法将面临怎么样的改变？

3、互联网思维将如何改变、改造我们和我们的客户？

4、大数据加人工智能（AI）会改变我们的生态吗？
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第四部分 典型案例集萃（部分） 

1. 先票后货模式的存款精算案例

2. 保兑仓模式的灵活运用案例

3. 钢铁金融案例

4. 汽车金融案例

5. 钢贸通案例

6. 票据运用案例

7. 国内信用证运用案例 
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