
“两票制”政策下药企营销财税合规转型与风险防控策略

【课程背景】

2017年 2月 9日，国务院办公厅印发《关于进一步改革完善药品生产流

通使用政策的若干意见》（国办发〔2017〕13号）明确提出：推行药品购销

“两票制”。综合医改试点省（区、市）和公立医院改革试点城市要率先推行“两

票制”，鼓励其他地区实行“两票制”，争取到 2018年在全国推开。

2017年 1月 9日国务院医改办等八部委《印发关于在公立医疗机构药品

采购中推行“两票制”的实施意见(试行)的通知》（国医改办发〔2016〕4号）

正式对外公布！药企规避两票制，将被停止交易、踢出市场！

两票制全国大规模落地执行！！大批代理型商业面临淘汰或被迫转型！！

代理商或不用再转型了？地市级配送型商业或将面临新机遇，底价代理工业企

业面临巨大挑战，靠倒票生存的商业公司原有价值丧失，药企怎么迎接新政，

代理商将何去何从、自然人的生存状态将如何改变？



底价全面转高开后，增加税费如何分摊降低企业税负、传统营销模式下的

大量佣金如何兑付、如何解决可以抵扣的合法合规票据？药企营销模式亟待转

型！药企找票冲账等于寻死路？必须转型升级建生途！

两票制推行，传统过票公司功能瓦解，票据必须通过工业高开实现，高开

税点、佣金兑付全部回归工业企业，底价、部分高开转全部高开成唯一出路！

营改增全行业推行，找票冲账触及刑法，死路一条！工业高开收入、佣金支出

如何平账？营销体系怎样合规与营销财务无缝配合？

两票制下，医药企业财务处理面临困境，简单开几家咨询类CSO公司就可

以吗？问题是 CSO开据的专票敢入帐吗？虚假往来可是要触犯刑法（会判刑

的），营改增之前玩票是“钱的问题”，营改增之后玩票可是“命的问题”，切不可

盲目冒险。如何进行基于企业现有业务进行合规性费用规划与管理？

税务总局稽查局组织开展以下区域专项整治：一是以西藏、安徽等地为重

点地区开展医药医疗行业专项整治；金税三期的功能十分强大，企业的任何事

项均会留下记录，由于实现了国地税和其它部门的联网，完全能够追踪企业资

金流、票据流等，只要大数据系统将企业的纳税人识别号作为起点，追查同一



税号下面进项发票和销项发票，企业是否虚开发票、是否购买假发票入账，一

目了然。

　　“现在只是税务想不想查你的问题，根本不存在查不出来的问题。”

　　“以医院购进药品发票为例，可以通过查验平台对发票中的开票日期、购销

双方的信息、药品名称、药品的规格型号、数量、单价、金额等内容进行全面

的查验。”

　  营改增之后医药企业部分税收收入将由地税改为国税，地方税务部门的收入

将大大减少，为了满足地方税收的目标，配合两票制落地，医药行业恐怕将会

成为新一轮查税的重点。

为了解决药企在发票实际操作中各种迫切的疑难问题，掌握规避财税风险,

分摊税负成本的方法,熟悉处理财税抵扣票据的技巧,正确处理医药企业运营中

的发票涉税疑难歧异，有效防范和控制涉税风险，本次培训急大家之所急，想

大家之所想，特举办本场《“两票制”政策下药企营销财税合规转型与风险防控

策略》高端实操大课，请您抓紧时间安排参会事宜。

【存在现象】



 1、税可以少缴了

 2、过票、偷税漏税难了，高开高返模式迎来末路

 3、药企合规下求生存

【培训对象】  财务副总、财务总监、税务经理

【应对措施】

1、减成本 

2、增业务 

3、同税票

   “两票制+税制改革”新政策环境下，高开票面临高返现难题、税收成本如何

分摊困惑，冲账发票来源怎么解决、风险如何防范，财务人员因此带来高风险，

怎么办？

    通过本课程的学习，您能尽早了解最新税收政策，洞悉医药企业“两票制+营

改增+金税三期和代理转型  • CSO解决方案”的政策动向及影响；预知了解医药

企业实施政策的具体措施方法，汲取典型财税案例经验教训，综合谋划企业经

营管理工作；及时调整企业经营战略，赢得财税改革的先机！

【内容提要】



1、2017年，医药企业发展趋势预测

2、我是一个医药代表，这个“锅”要背定了

3、接班或创业 A 股的“80后”董事长如何看税

4、十大影响医药行业的新规，你都√get了吗

5、医药行业的“两票制”涉税解析

6、新形势下药企营销财税策略与风险防控

7、两票制后医药代理商的财税应对措施 

8、缜密分析“营改增”对医药流通行业的影响

9、如何确定“两票制+营改增”环境下新的医药销售模式

10、医药企业与代理商营改增后化解无票业务技巧分析

11、营改增后医药企业产品定价策略技巧分析

12、医药企业与代理商营改增后化解无票业务技巧分析

13、医药过票业务涉税数据分析技巧

14、巧用企业手续费及佣金支出税前扣除政策

15、进项税额不得抵扣情形及实务案例及会计处理

16、会议费税前扣除策略分析

17、医药经销企业如何避开虚开增值税发票的嫌疑



18、“虚开虚抵”发票带来的涉税风险及控制

19、金税三期严打，药企以后买发票可能死路一条

20、增值税专用发票、普通发票、无票的税负比较

21、如何解决从第三方取得增票抵扣进项问题

22、营改增全面推开后医药企业如何选择供应商

23、营改增后，医药企业签订合同必须关注的涉税事项

24、医药企业营改增后采购合同该怎么签才节税

25、营改增之后，药企如何应对增值税检查

26、医药集团资产收购涉税筹划优化方案

27、“低纳高抵”节税方法分析

28、金税三期对医药企业有哪些涉税影响

29、“两票制”下药企“税务筹划”误区防范

30. 作为一家CSO，你的目标不是为了开票返佣

31. 医药企业签合同，财务应审核的五大要点

32. 如何签订 CSO 协议

33. 医药行业三大财税规划



34. 药企手续费及佣金处理技巧

35. 医药企业如何设置股权架构
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