
《轻松搞定会销》

一、会前准备

1、人员的配置和准备

①岗位设置②形象定位

2、会场的布置和准备

①会场选择②氛围塑造③产品展示

3、流程的设计和彩排

①重点突出②彩排预演

二、会中配合

1、观察分享

2、推进带动

三、促成成交

1、引发需求

2、试用体验

3、处理异议

①异议的类型

②异议的处理

4、促成成交

①抓住时机

②成交方法

四、售后服务

1、专业服务



2、以心换心

五、课程总结


