
课程提纲

收入准则课程提纲

 ◆ 课程目标：

    2017 年 7 月财政部发布了财会【2017】22 号文，对《企业会计准则第 14

号 —— 收入》进行了大幅度修订。新收入准则改变了收入确认的原则和理念，

引入了全新的收入确认模型“五步法”，收入准则变革影响非常广泛。

   课程主要围绕“五步法”确认模型，帮助深刻理解新收入准则实施对行业和企

业产生的重大影响；掌握新准则执行过程中的重点、难点问题；帮助提升内部

管理水平和准则执行力。

◆ 课程提纲：

一、新收入准则的主要变化

1.将现行的收入准则与建造合同统一为一个收入确认模型；

2.以“控制权转移”取代“风险报酬转移”作为收入确认的判断标准；

3.对于包含多重交易安排的合同的会计处理提供更明确的指引；

4.对某些特定交易或事项的收入确认和计量给出了明确规定

二、以案例分析的形式解读收入确认的核心原则和  “五步法”模型

第 1 步识别与客户之间的合同
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第 2 步识别合同中的单独履约义务

第 3 步确定交易价格

第 4 步将交易价格分配至合同中各项履约义务

第 5 步在履行履约义务的某时点（某段期间）确认收入

三、收入确认的五步法模型的具体应用与实操

（一）收入的确认

1.识别合同

（1）合同成立的条件

（2）合同的合并

（3）合同的修改与案例分析

2.识别履约义务

（1）识别履约义务“二步法”具体应用、

（2）案例分析讲解特殊交易业务中履约义务的识别

3.履约义务的满足（收入的确认时间）

（1）“在某一时段内”确认收入的判断

（2）“在某一时点”确认收入的判断

（二）收入的计量
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1.确定交易价格

（1）基本原则

（2）确定交易价格考虑的因素、

（3）给予客户折扣的考虑与案例分析

（4）重大融资成分考虑与案例分析

（5）应付客户对价的处理与案例分析

2.分配交易价格

（1）基本原则

（2）分配方法的具体应用

四、新收入准则在特定交易中具体应用与案例分析

（一）客户有退货权的销售业务处理与案例分析

（二）客户有额外选择权的销售业务处理与案例分析

（三）客户有未行使合同权利的销售业务处理与案例分析

（四）预收款销售业务的处理与案例分析

（四）附有质量保证条款业务的的处理与案例分析

（五）售后回购销售业务处理与案例分析

（六）涉及知识产权许可的销售业务处理与案例分析
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五、新收入准则给企业带来的影响与挑战

六、衔接规定

七、实施时间


