
                

互联网时代的产品“创新”思维

—— 产品经理和创客必备技能

课程背景：

截止 2017年底，中国已达 9亿互联网用户，越来越多的传统企业通
过互联网进行转型，越来越多的人通过移动互联网平台进行沟通、应用、
采购商品。可以说，未能足够利用互联网时代来的“创新”机会的企业是没
有未来的企业，必将被市场淘汰。
目前，国内外互联网行业已经开始普遍认为，站在用户体验角度，针

对非常微小的用户需求以及用户需求的微小变化进行不断创新的理念是风
险小，见效快的产品设计方法。一些基于跨界整合的微创新活动颠覆了整
个行业，不仅对新兴行业，而且对一些传统行业也产生了巨大冲击，甚至
在某种程度上模糊着行业的传统边界。在国内互联网行业，腾讯基于 QQ
和微信的变革，新浪基于微博的变革，360基于在线杀毒引擎的变革，
暴风影音、迅雷等基于用户体验的变革，这些微创新的效果非常显著，创
造了诸多互联网行业的经典成功案例。实际上，微创新理念也受到了那些
以满足客户需求为目标的传统企业的关注，诸如像海底捞火锅对于用户用
餐体验不断进行微创新的案例、苏宁易购等家电企业基于在线购物体验的
微创新案例。这些传统企业加入微创新实践，使得微创新理念得到广泛扩
散，受到人们的普遍关注。日趋活跃的实践也在使微创新成为下一个研究
热点。
互联网产品的用户体验设计，这是个重要的话题，也是个恒久不变的

商业规则：产品总是要给别人用的，用户永远都会选择那些好用的产品，
并为之付费，这个选择无需纠结。而成功的创新，往往在于细节点上的优
势，这样“新”就成为企业产品经理和个人创客考虑的创新重点。微创新既
不是大规模颠覆性、革命性的激进式创新，也不是小规模持续性、积累性
的渐进式创新，而是一种基于新的市场分析范式和技术范式，在关键技术
上提供更加灵活实际的产品开发和服务提供的思路。微创新成功的标志是
由量变发展到质变，通过大量的微创新组合对原有主导设计产生冲击，从
而实现颠覆性创新。在这里，微创新已经突破组织技术层面的含义，上升
为一种创新方法论。也成为企业产品经理和个人创客不断的学习、实践和
掌握的基本技能。

课程特点：

1. 互联网思维已经成为产品创新设计的基础指导思想，它基于由日常积

累的大量用户体验信息，从中发现潜在的、有价值的信息——称为知识，

用于支持决策。

2. 简明阐述什么是产品的微创新设计，微创新设计思路。

1



                

3. 清晰地介绍产品微创新设计的优秀案例和常用技术，设计的主要过程。

4. 实战应用于产品微创新设计主要应用领域以及国内外现状分析。

课程对象：

企业各级管理者、企业相关技术人员、产品经理、个人创客等所有

涉及产品设计、产品运营的人员。

学员收益：

互联网时代的来临，使各行业对产品设计及创新人员的需求呈现爆
炸性增长，其中实战能力在产品设计领域至关重要，一名出色的产品设计
者需要通过经历各种各样的实战分析，吸取经验教训以持续成长，光靠教
科书上的那些标准案例，只能成为学者，不能直接在创业中“落地、见效”。
随着创业创新的需求的迅速增长，相关人员迅速提高自身实战能力的愿望
正在变得日益迫切。

本课程定位为实战操作，围绕产品经理及创客运用微创新设计的主
要方面开展：（1）深入理解互联网思维；（2）对用户体验、市场进行
精准分析；（3）产品设计技术；（4）产品运营管理；（5）产品数据分
析。

在同步学习和操练中能超越传统产品设计的方法和工具的局限，聚

焦于对产品微创新设计、挖掘经验的领悟，从而“学以致用、举一反三“地

提高自身的实战能力，回到工作岗位上可以立刻解决产品设计中的实际问

题，提升产品设计竞争力。

课程形式：理论讲解、互动体验、实战演练、案例研讨、Q&A答疑；

课程主要内容：

一、创新设计思维导入

1.当下互联网发展趋势的深度思考

思考：中国经济如何通过互联网成功“弯道超车”。
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2.中国互联网创业迭代发展的新模式及成功企业案例分析

案例分析：

1) 新浪基于中国文字的特定，设计并创新，成功地把微博引进
中国市场。

2) 摩拜开创共享模式，重塑中国自行车产业。
3) 小米基于社群化的产品设计创新模式。
4) 微信的跳出 PC模式，开创了移动互联网社交时代。
5) 美的家电如何通过物联网做到从 1到N

3.企业如何在互联网+发展环境下创新发展

移动互联网给汽车行业带来的新契机——车联网

思考：当下中国企业如何利用互联网跨域时空的特定，给企业经
营加“杠杆”，从而实现高纬度竞争。

二、如何培养创新思维及成功案例

1.创新思维的种类？

互联网产品设计的思维核心：极致思维+迭代思维

——抓住用户痛点

——如何把握兴奋点

——逐渐聚集用户需求

——如何有效微创新

2.工作中如何运用创新思维？

1) 洞察：做好竞品分析和用户研究

1. 用户研究的 4大方法
2. 获取竞品及竞品分类的关键路径
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3. 透视竞争对手的 4大维度

2) 体验：做用户喜爱的产品设计

1. 建立、衡量用户体验指标
2. 保证用户体验的方法
3. 方法：人物角色、故事板、偏好测试

3) 转化：从需求到功能到产品

1. 用户需求与产品功能的关系
2. 产品架构设计的四个层次
3. 产品设计的主流模式和规范

1.创新思维工具介绍

1) 迭代：小步快跑，把握产品节奏

1. 做好产品决策的核心 3要素
2. 产品目标及阶段规划的确定方法
3. 工具：甘特图、敏捷看

2) 挖掘：如何理解和采集用户需求

1. 分析需求的基本方法
2. 需求的过滤，排序和优先级分析
3. 业务需求、用户需求、功能需求、系统需求的关系

2.创新思维案例介绍（5个以上）

案例分析：

1) 索尼如何做到极致思维去做用户体验的。
2) QQ通过洞察用户需求，与MSN逐鹿中原
3) 丰田利用一个小产品创新打入美国市场。
4) 沃尔玛通过数据挖掘发现新商机。
5) 百度从关键词到无人驾驶，成为人工智能的领导者
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三、互联网+ 下的创新思维

1.用户思维——观念创新

——把握用户的核心需求

——如何利用用户体验开展营销

2.跨界思维——战略创新

——行业边界的模糊

——如何做颠覆式创新

3.平台思维——机制创新

——建设生态圈

——如何建立互联网时代的联盟

4.简约思维——管理创新

——“简”是王道

——如何“简”而不“乏”

5.大数据思维——技术创新

——大数据现代企业的仪表盘

——如何让大数据助力高效运营

6.免费思维——业务创新

——羊毛出在狗身上让狗付费

——如何规划互联网时代的商业模式
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7.口碑思维——服务创新

——口碑的独特优势

——如何把握口碑的关键节点

四、创新工作如何落地

1)  创新工作目标与计划

“专注”的精髓和价值

全方位启发创新思维

2)  激励措施、组织、流程保障

建立扁平化结构组织

用户全流程可视化

建立企业一体化端到端流程
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