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	【课程背景】
	【培训对象】
	【培训用时】
	【课程目标】
	1、 建立准确、高产出的销售漏斗；
	2、 通过销售漏斗管理营销团队过程和结果，提升团队业绩；
	3、 通过销售漏斗管理营销人员关键工作行为，提升营销人员专业性和岗位胜任力；
	4、 运用销售漏斗加强银行对公业务营销工作的精细化管理。
	【授课方式】
	【课程大纲】

