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	销售项目管理之重大项目运作
	［课时设计］1-2天
	［课程背景］
	［课程定位］
	［课程收益］
	1. 研讨学习业界标杆企业重大销售项目的运作方法，理解销售项目管理对企业发展的战略意义和价值；
	2. 讲解销售项目管理各阶段工作开展的主要内容和方法；
	3. 引导学员结合企业现状思考如何提升销售项目管理方法。

	［培训方式］
	1. 方法案例讲授 +学员个案现场提问、现场指导解决思路方案建议；
	4. 培训期间，可设置茶歇，把脉企业商机管理流程、方法等核心问题，按照课程点对应讨论分析，让学员感受培训内容学了就会，会了能用，用了就有成效！

	［参课对象］
	［课程大纲］

