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	从市场到线索：销售体系商机发现
	［课时设计］1-2天
	［课程背景］
	1. 企业没有线索管理流程，每个项目都仓促上阵，成败各安天命；
	2. 销售可见项目机会少，不知道怎么扩大喇叭口，能不能达成年度销售目标，没人能说清；
	3. 市场更关注年度目标达成，对于公司市场战略中长期目标的达成重视不足；
	4. 市场项目拓展团队协同效率低下，不是全流程闭环的工作流，各个部门互相扯皮；
	5. 缺乏体系完整的线索管理体系与方法，无法在公司层面对中长期线索进行有序开展与管理；
	6. 人员缺乏线索管理工作开展的专业能力，对分析工具使用不熟练。

	［课程定位］
	［课程收益］
	1. 研讨学习业界标杆企业线索管理的流程与方法，统一线索管理的价值与认识;
	2. 围绕线索管理流程框架学习各阶段工作开展的方式;
	3. 通过系列的方法、工具、日常运作，了解常用工具SWOT分析、痛苦链、痛苦表，九宫格等工具的使用方法。

	［培训方式］
	1. 方法工具讲授 +学员个案现场提问、现场指导解决思路方案建议；
	2. 培训期间，可设置茶歇，把脉企业客户关系管理流程、机制、方法工具运用等核心问题，按照课程点对应讨论分析，让学员感受培训内容学了就会，会了能用，用了就有成效！

	［参课对象］
	［课程大纲］

