
“十四五”规划保险行业迎接机遇与市场应对策略

课程背景：
当今世界正经历百年未有之大变局，中华民族伟大复兴正处于关键时期，我国进入新发

展阶段。新冠肺炎疫情影响广泛深远，世界进入动荡变革期，我国发展面临环境日趋复杂，
重要战略机遇期的机遇和挑战都有新的发展变化。近期，新华社受权发布《中共中央关于制
定国民经济和社会发展第十四个五年规划和二〇三五年远景目标的建议》，《文件》中共有
15次提及“保险”，健全多层次社会保障体系。实现基本养老保险全国统筹，实施渐进式延迟
法定退休年龄。发展多层次、多支柱养老保险体系。推动基本医疗保险、失业保险、工伤保
险省级统筹，健全重大疾病医疗保险和救助制度，落实异地就医结算，稳步建立长期护理险。
由此可见未来，保险将成为政府、企业、居民风险和财富管理的重要手段，成为人民美好生
活的重要保障，成为政府治理体系和治理能力现代化的重要渠道。

我们国家将迈向“保险强国”，人人都需要保险。人民受益不能只表现在工资上，还要看
是否能做到：老有所养、病有所医、急有所济、亲有所奉、财有所承、幼有所护。机遇与挑
战并存，希望通过此次培训能够了解国家顶层设计、坚定从业信心、专业知识更新、销售技
术升级，抓住机遇赢得市场先机！

课程收益：
● 读懂国家顶层设计和发展战略
● 学习十四五规划，保险业在服务双循环新发展格局、服务国家治理体系
● 十四五规划划彰显保险业十大价值，做好家庭风险管理
● 掌握大数据时代家企财富透明化下的科学家庭资产配置
● 年金保险助力幸福生活，家庭财富管理赢在布局

课程时间：2天，6小时/天
课程对象：保险业销售人员、业务主管、团队管理者
课程方式：讲授+案例分析

课程大纲
导入：1949-2019，历史不是“一切皆巧合”偶然，不忘初心，牢记使命，幸福是奋斗出来的！
第一讲：大国保险行业彰显使命与价值，为新时代保驾护航
一、十八大防范重系统性重大金融风险攻坚战
1. 金融风险的防范
2. 四种金融乱象的重点整顿
3. 金融制度的改革与监管
4. 坚决取缔非法金融活动
二、十九大报告解析新时代财富发展趋势
案例：《把人民对美好生活的向往作为奋斗目》
1. 社会主要矛盾历史性新变化
2. 方位决定方略——（2035、2050）两个奋斗安排
讨论：2020，后疫时代如何破解中国家庭面临的四大难题，提高抗风险能力？
三、疫情放大中国家庭理财面临的四大难题
1. 没规划-现金流危机存不住
2. 没意识-资产配置不合理
3. 没隔离-公私亲朋账户混同



4. 没传承-财富流失止损无效
讨论：2020，后疫时代考验世界的抗风险能力？
四、保险在发展中挑大梁，保险强则中国强
1. 我国现阶段六大难题
未富先老/产业失衡/疫情频发/刚需不足/财政赤字/贫富不均
2. 保险业的两大“力器”
社会稳定器：经济角度/风险角度/个人角度/家庭角度/社会角度
经济助推器：拓宽险资投资渠道，提升投入实体经济
案例：一带一路，大国工程，解决应对老龄化社会风险
3. 后疫时代，家庭的底层抗风险能力
钱有所积/值有所保/税有所免/债有所避/财有所属/财有所承
思考：如何站在现在思考未来家庭理财规划？

第二讲：知识体系更新——十四五规划改革（新机遇）
一、我们见证的八大改革
1. 十四五规划改革
2. 医疗体制改革
3. 教育体制改革
4. 房产体制改革
5. 金融体制改革
6. 个税体制改革
7. 社保体制改革
8. 司法体制改革
互动：我们亲身经历的改革变化
二、资管新规提出新监管要求
1. 金融机构对资产管理产品实行净值化管理
2. 社保基金“开源节流”
1）基础养老金全国统筹
2）机关事业单位养老金并轨
3）渐进式延迟退休年龄改革
4）养老保险基金的投资管理改革
互动：你现在会做些什么应对未来的不确定？

第三讲：应对策略1——顺势而为，把握十四五规划宝贵窗口期
一、十四五规划促进保险业十大黄金价值
1. 老有所养——养老保险
2. 病有所医——医疗保险
3. 幼有所护——幼儿健康保险
4. 房有所住——房产保险
5. 学有所致——子女教育保险
6. 亲有所奉——陪护保险/责任保险
7. 劳有所得——收入补偿保险
8. 弱有所扶——失业保险
9. 财有所保——财产损失保险
10. 富有所传——财富传承保险
互动：你认为我们的家庭或家人需要哪些保险？



二、顺势下的保险营销思路转变
1. 改变心智模式打破惯性思维——“收益”VS“价值”
案例：拆掉思维的墙/客户需求随时代变化而变化
研讨：昨天的客户跟今天的客户需求一样吗？
2. 面向未来建设专业销售系统——“风险管理”VS“财富管理”
案例：G时代保险业的销售的逻辑和技术改变
3. 与日俱进将改革“学习”——“命令学习”VS“自律学习”
案例：收入=知识体系更新*技术*行动
研讨：60、70、80、90四代人的生活方式、购买心理、保险需求会一样吗？

第四讲：应对策略2——站在未来思考现在，理财规划止损扩益
一、税改推进社会主义现化治理
1. 财税改革稳定国家“现金流”
2. 第七次人口普查——人口流动“展”和“改”
讨论：各省都在抢人大战，背后是在“抢”什么？
二、大数据稽查——高净值人士财富杀手
1. 大数据稽查：税银合作、五证合一、网络爬虫、交通信息、消费信息……
2. 个税改革：六项附加扣除
3. 四大穿透财富透明化
案例：内蒙古倒查 20年追缴税款
4. CRS全球面局，财富传承的游戏规划被彻底改写
5. 海外购置房产信息交换对境外财富传承的影响
三、大数据稽查下，保险营销新策略
1. 经营策略——进军高净值人群市场
1）资管新规打破刚兑保险产品受青睐
2）大数据时代高净值客户应重新识别家庭风险、审视家庭财富管理
3）新时代保险商品是高净值人群财富管理必配工具
4）金税四期：“管理风险”就是“减少损失”
互动：大数据稽查对高净值客户的财富管理有哪些影响？
2. 管理策略——强监管合规比业务更重要
1）保险营销员现状/内勤队伍/外勤队伍
2）四不原则：不说假话/不增假人/不做假事/不做假单
案例：银保监会重拳出击-对**公司立案调查/终身禁业
3. 转型策略——技能转型
1）从粗放式粗英转型精细化管理
2）从产品行销转型为财富管理
3）从保险代理人转型为客户的财务医生
4）从代理制转变员工制

第五讲：应对策略3——科学做好资产配置，家庭财富管理赢在布局
一、家企隔离财富管理新布局
1. 固定资产向流动性资产调整
2. 纳税资产向免税性资产调整
3. 企业资产向家庭性资产调整
4. 短期资产向长期性资产调整
5. 贬值资产向增值性资产调整



视频：《流金岁月》蒋南孙家庭资产配置
工具：科学理财规划表
二、理财规划四维度实现年金大单销售（案例研讨）
维度1：财富管理思维——资产VS负债
工具：家庭资产负债表
研讨：银行僵户客户“财富归属权”/年金 100万/10年期
维度2：家庭资产配置角度——增值VS贬值
研讨：购房客户为孩子规划“教育年金”100万/5年期
维度3：家庭资产形态——时间VS金钱VS风险
工具：家庭成员生命周期时间表
研讨：解析多婚姻高龄产妇“养老规划”年金 50万/10年期
维度4：年金保险多面应用——有形资产VS无形资产
研讨：庾澄庆家庭和伊能静家庭财富管理整体规划方案
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