
《反向销售》-----达成结果三大破局战策略 

主讲：付海洋
【课程背景】
为什么我们企业付出高昂的成本，销售的的转化率、成交率却依然不尽人意？
为什么我们产品很好销量却不好？
为什么我们激励的销售团队士气很高，却拿不到我们想要的结果？
为什么很多员工拿着好的产品，却只会用低价手段跟竞争对手竞争？
为什么我们给客户介绍我们产品客户总是说“不需要、不相信、不着急、嫌贵”？
中国商业环境正在发生着巨大变化，随着移动互联、5G、人工智能时代全面到来，正在改
变着人们了解信息和购买的方式，人群换挡，新中产阶级对产品的需求不再是满足功能的
要求、这就对营销人员提出更高的要求，所以市场在发生着革命性的变化，从过去五花八
门的营销套路到现在人们在排斥老套的话术和老套营销思维，所以中国的老祖宗曾说“物极
必反，否极泰来”当事物往不好的方向发展到极点的时候，就会发生反转，开始往好的方向
发展！所以我们在今天产能极度过剩、产品极度丰剩、竞争极度惨烈的时代下，要给我们
的队伍“换芯片”才能实现我们的终极目标！

【课程收益】
Ø首先帮助学员找病因、清思路，梳理清晰的销售成功路径
Ø学员学会一套“出手必胜”的一套全新的反向销售思维系统
Ø学会一套全新的成交秘籍
Ø不管是一对一还是一对多销售，直接提升成交量
Ø学会当下新时代利用新媒体打造个人“IP”成为行业专家
Ø交给大家一套没任何销售套路，却能让客户顺其自然的购买方法论打败竞争对手
Ø学会经典 8分钟产品路演，是销售成功的主角
Ø学会输出产品价值的十大秘籍
Ø价值百万实操经典销售案例，可供学员吸收、思考、复制

【课程交付方式】
1.分组：课程开始前以分组的形式进行 PK，加强团队的概念，模拟企业的实际情况进行
PK与训练，借此也能发现每个员工对企业的贡献度与心态。
2.品牌分：设置品牌积分榜，将品牌分比作企业的业绩，每个小组通过不断参与互动，参
与训练，参与学习与 PK来获取业绩，激发学员的积极性与创造力。
3.分享：每半天结束，按照老师对分享内容的要求对半天所学内容进行书面分享，由主讲
老师进行评分、公布并纳入品牌积分。
4.互动：课程中有大量的互动，让学员参与其中，投入其中，我们认为经营的最高境界是
让客户参与经营，管理的最高境界是让员工参与管理，只有不断参与，不断投入学员学习
才会高效。
5实操演练：让学员更多的参与进来，根据问题老师可以及时指导

【授课对象】销售管理人员、营销人员，大客户专员、业务员专注提升销售能力

【课程时间】一到两天



【课程内容】
第一板块：自我破局：优秀销售具备的反向思维
1. 为什么在恶劣的环境下却有人依然砥砺前行？
案例：珠峰精神给人启发
2. 销售成功的方程式？
3. 正向思维与反向思维不同的结果？
案例：只有敢于不同 才有出路
4. 向奢侈品学习方向营销之道？
5. 反向营销应用模型图？
案例：学习乔布斯的 4大反向销售思维
6. 反向销售思维四做原理？
7. 爱一件事情的程度，决定着成功的高度？
视频案例：爱是什么？
第二板块：市场破局：3大打法抢占市场
1. 突破市场的核心首先要了解“人性”？

案例：何为人性
2. 为什么征服人性背后一定要占有客户的“心智”？
3. 3大打法破局市场，让销售带来源源不断现金流？
4. 如何锁定高端服务优质客户？
5·如何经营能量？
6.如何价值取胜？
第三板块：方法破局：反向路演快速提量
1. 成为销售高手两大具备条件？
2. 学会路演的 4大价值
3. 路演落地的六字指导理论
4. 路演与销售的 5大不同？
实操案例：如何利用路演 5大不同思维，拯救企业销售团队困境
5. 新商业时代打造个人”IP“是成交核心利器
6. 通过设计价值-输出价值-呈现价值改变客户认知，来扭转结果
7. 经典 8分钟产品路演，提升销量的主角
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