
《成交为王：主播高级实战营》

——向高手要方法，向过程要细节，向结果要转化

【讲师】傅一声

【建议课时】2-4天（每天 6小时）。如有条件，安排半天-1天的实况直播或

模拟演练。

【傅一声说明】一场成功的直播，靠流量；持续成功的直播，靠能力。实际上，

直播的打法大同小异，趋势理念、方法框架，只能解决从 0到 1的起步问题，

但无法支撑直播团队持续增长。因此，培训主播时我们非常强调三点。

一是方法，而且是综合与跨界的方法，优秀的主播都是综合能力与销售能力强

的选手，告别花里胡哨，回归销售本源。所以，向高手要方法。

二是细节，也许是别人的道具比你用心，话术比你舒服，活动比你精细。所以，

向过程要细节。

三是实践，直播 5场与 50场是天壤之别，机械重复与科学策划加复盘不可同

日而语，识别并纠正错误的做法，领悟并实践正确的做法，要求课堂上必须真

实展现，课后必须实践落地。所以，向结果要转化。
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详细课程大纲

一、策划篇：高转化的直播脚本这样写

1. 直播中的消费心理学

2. “FBI价值塑造法”（需练习）

3. 脚本模板1：种草法

4. 脚本模板2：五步成交法

练习：老师给出模板，学员用实际带货的产品撰写脚本，并展示、优化、纠正，

确认能够举一反三，掌握所有产品的撰写能力。

二、能力篇：直播高手的5项修炼

1. 顶级主播的“5力模型”

2. 镜头感提升与细节调整

3. 正确的发声训练，连续直播不会累
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4. 表演力提升训练

5. 互动力提升训练

三、销售篇：跟李佳琦薇娅罗永浩学直播

1. 直播状态

2. 控场技巧

3. 人设打造

4. 逼单技巧

5. 留人技巧

6. 专业讲解

7. 道具助攻

8. 讲故事

9. 打消顾虑

10. 强化信任

11. 小单变大单

12. 氛围技巧

四、话术篇：15类直播话术
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1. 暖场话术

2. 开场话术

3. 自我介绍话术

4. 抽奖话术

5. 感谢话术

6. 互动话术

7. 氛围话术

8. 产品话术

9. 导购话术

10. 价值观话术

11. 引导话术

12. 转场话术

13. 逼单话术

14. 救场话术

15. 下播话术

五、实战篇：直播细节全面提升

1.现场实战：就地取材，现场演绎
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2. 自我反思

3. 学员互评

4. 直播复盘

六、流量篇：抓住善变流量中的不变

1. 流量来源与质量分析

2. 测试思维与买流量思维

3. 用户画像与客户识别

4. 直播中与直播后的数据分析

5. 粉丝经营

6. 私域流量打造

7. 直播的“三级火箭”流量增长

讲师介绍

主讲：傅一声老师，新营销变革实践者，专注于互联网转型与新媒体营销的一
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线实践者与营销顾问，累计培养主播超 110000人，2020年率先带领海尔集

团全面转型淘宝直播、抖音直播、微信直播，首场带货 2595万元。

培养了海尔集团、中国移动、中国联通、招商银行等 500强集团的众多优秀主

播、电商团队、短视频团队、超级销售团队、个人 IP。

 新营销变革实践者与专家

 互联网营销师（国家首批）

 南通理工企业发展研究院副院长

 “新媒体营销”课程版权所有人

 国家高级注册培训师

 青年畅销书作家

 知名自媒体人，知识网红 IP

 百度/今日头条签约作家

 微博签约自媒体

 DISC社群联合创始人

 全网矩阵 3000万粉丝操盘手

 老师主要著作：《鱼塘式营销：小成本撬动大流量》《大客户营销》《出
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众力》等

【选择傅老师的四大理由】

1、 观点新，实战派

傅一声老师作为新媒体的“专业玩家”，始终探索最新最热的新媒体玩法，既研

究新媒体大势，又亲自在一线操盘。傅老师坚持“永远用最新的案例，说最核心

的观点“。例如，傅老师的课件中的热搜都要用当天的。
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2、 创意多，脑洞大

傅一声老师的营销以“一针见血”著称，直击痛点，不搞虚的。学员一听就懂，

立马能用。无论是做策划、理思路，现场互动中就能快速指出核心问题，并立

即给到有用的建议，一步到位。

3、幽默化，氛围好

傅老师的课程幽默有趣，非常“互联网”，“戏精化”的表达让学员立即理解，并当

场记忆住。课堂氛围非常好，在快乐中学习，在学习中收获！

4、精准化，效率高

傅老师针对学员问题能够立即响应，并立马进行诊断，给出建议。课堂中针对

学员情况可以立即做演练，傅老师反对夸夸其谈，反对光讲道理不给示范。
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