
《乘风破浪：互联网营销与直播带货》

——新零售数字化营销实战训练营

【建议课时】线下 2 天（每天 6 小时）集中实战学习 

【适合学员】

1 进阶群体：要求具备一定的主播潜质，有一定的直播经验；销售能力强，且

有一定的团队支撑和营销资源的主播与运营官。

2 小白群体：如果是小白群体，课程框架上将减少运营部分的内容，增加主播

训练的内容，让小白快速入门、树立信心、立马上手。

【成果产出】

1. 工具成果：

1.1  直播策划流程表、执行流程表、团队配合表；

1.2  编写直播话术、产品介绍话术；

1.3  直播前期宣传文案、简单的短视频制作；

2. 理解成果：

2.1  系统化提升直播的镜头感、线上销售技能、互动技能、表达技能、表

演技能；
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2.2  懂得引流与转化的方法与实操步骤；

3. 应用成果：

3.1  能够系统地策划系列化的直播，团队配合默契；

3.2  直播带货技能显著提升；

3.3  直播涨粉与成交量提升。

详细课程大纲

备注：

 全程“学习+实践”，技能当场掌握，资料沉淀整理；

 安排至少半天现场实战，在真实环境中提升；

一、营销篇：互联网营销打法 

1. 新零售转型

 零售业数字化营销；

 公域流量获取+本地流量经营；

营销篇 策划篇 主播篇 实战篇 宣传篇
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 我们行业的玩法；

2. 平台与工具

 平台与渠道分析；

 抖音/快手/B 站/微信生态直播的算法机制与规则；

3. 新零售的“人、货、场”

二、策划篇：直播带货“五步成诗”

1. 人：卖产品不如卖自己

 直播模式四大门派；

 不可复制的人设魅力；

 基于算法机制的主播标签；

2. 货：打爆款 去库存

 选品策略；

 供应链；

人
货

场
脚

播
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3. 场：观千剑而后识器

 直播间配置一揽子；

 软硬件优化；

 道具大作战；

4. 脚：从种草到拔草（可复制的李佳琦带货方法）

 李佳琦的带货脚本

 实战演练 1：拿真实产品撰写脚本（1 小时）

 一分钟模仿李佳琦，相似度 90%

5. 播：团队能打 个人能战

 直播团队搭建；

 开播后流程模板；

 应急预舆情管理。

三、主播篇：高手的 5项修炼

1. 顶级主播的“5 力模型”
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2. 顶级主播的“5项修炼”

 镜头感：跟演员学

 持久力：跟相声学

 表演力：跟综艺学

 互动力：跟脱口秀学

 销售力：跟电视购物学

四、技巧篇：直播细节全面提升

1. 结合行业与产品的直播带货技巧；

2. 跟李佳琦学直播表达；

3. 跟薇娅学直播技巧；

五、引流与短视频制作
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1. 预告类视频制作；

2. 产品类视频制作；

3. 直播视频二次宣传；

4. 手机短视频拍摄技巧；

5. 手机剪辑入门；

6. 直播文案实操；

7. 直播海报实操。

讲师介绍

主讲：傅一声老师，新营销变革实践者，专注于互联网转型与新媒体营销的一

线实践者与营销顾问，累计培养主播超 50000 人，2020年率先带领海尔集团

全面转型淘宝直播、抖音直播、微信直播，首场带货 2595万元。

培养了海尔集团、中国移动、中国联通、招商银行等 500 强集团的众多优秀主

播、电商团队、短视频团队、超级销售团队、个人 IP。

 新营销变革实践者与专家

 互联网营销师（国家首批）
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 南通理工企业发展研究院副院长

 “新媒体营销”课程版权所有人

 国家高级注册培训师

 青年畅销书作家

 知名自媒体人，知识网红 IP

 百度/今日头条签约作家

 微博签约自媒体

 DISC社群联合创始人

 全网矩阵 3000万粉丝操盘手

 老师主要著作：《鱼塘式营销：小成本撬动大流量》《大客户营销》《出

众力》等

【选择傅老师的四大理由】
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1、 观点新，实战派

傅一声老师作为新媒体的“专业玩家”，始终探索最新最热的新媒体玩法，既研

究新媒体大势，又亲自在一线操盘。傅老师坚持“永远用最新的案例，说最核心

的观点“。例如，傅老师的课件中的热搜都要用当天的。

2、 创意多，脑洞大

傅一声老师的营销以“一针见血”著称，直击痛点，不搞虚的。学员一听就懂，

立马能用。无论是做策划、理思路，现场互动中就能快速指出核心问题，并立

即给到有用的建议，一步到位。

3、幽默化，氛围好

傅老师的课程幽默有趣，非常“互联网”，“戏精化”的表达让学员立即理解，并当

场记忆住。课堂氛围非常好，在快乐中学习，在学习中收获！
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4、精准化，效率高

傅老师针对学员问题能够立即响应，并立马进行诊断，给出建议。课堂中针对

学员情况可以立即做演练，傅老师反对夸夸其谈，反对光讲道理不给示范。
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