
《通讯公司税务风险与策划》

《课程背景》

自 2014 年 6 月起移动通信行业“营改增”结束，在全新的税务管

理环境、全新的税务考核要求和全新的财务管理模式下，如何构建

一个健康的税务管理体系，在税务风险与效益方面取得平衡，成为

通讯面临的新课题。

《适合对象》

非财务人员

《上课方式》

学习形式：财税政策+案例分析+疑难解答

成果展示：案例演练+现场辅导

时间：课程时间 1-2 天  6 小时/天

《课程大纲》

一、你要了解的财税变化

一、国家宏观经济形势的改变

案例：2018 年轰动全国的娱乐圈非娱乐事件

1.1 大势所趋，顺势而为

1.2 营改增给我们带来了什么影响？

1.2.1 开门营业要缴纳的三轮税

1.2.2 营改增给我们企业带来的影响：

 靠人情的时代一去不复返了



 风险加大：增值税是国家唯一一种列入刑法的税种

案例：什么是虚开增值税发票？后果是怎样的？

 成本增高

1.3 金税三期真有那么神奇吗？

1.3.1 什么是金税三期：收银系统+ERP 系统+进销存系统

案例：一个关于 2000 万加油费的故事

1.4 个人银行卡分类的秘密

1.4.1 个人银行卡分类的原则

1.4.2 个人银行卡分类的原因：归集资金，监管方便

案例：张总个人银行卡上到账 100 万……

1.5 去货币化和企业经营的关系

案例：1、印度废钞案例

      2、在线支付与电子货币

1.6 和每个人都息息相关的个人所得税改革

1.6.1 个人所得税三步走

 第一步建立个人财产信息系统

 个人所得税汇算清缴

 银税联网大额推送

1.7 社保入税后的风险

二、通讯行业“营改增”后可能面临的税务风险分析

2.1 增值税发票管理的风险

2.2 视同销售业务的识别



2.3 混合销售的划分

2.4 超范围抵扣的风险

三、通讯行业的税收策划

    3.1 税收策划的含义与必要性

3.2 税收策划原理

3.2.1 税收策划是谁的事？

3.2.2协议和合同是一样的吗？

案例：发票开具不同的税额变化

3.3 税收策划措施举例

案例：1、一个价值 800 万的节税案例

2、没有任何进项税，他是怎么做到不缴纳增值税？

3、合同怎么签，租房税最低。

4、打折、促销、返现金，商家怎样促销获利更多？

5、送货上门，什么方式对企业更有利？

6、设备早买和晚买，结果也有大差距。

7、购机送话费，再送价值 10 万元的方案。

四、个人所得税趋势分析

4.1 个人所得税分类不同，税率不同

4.2 个人所得税发展趋势：以家庭为单位

4.3 新税制下个税策划

4.3.1玩转六项扣除项目——专项附加申报有学问

 子女教育费用抵扣，谁来申报更合适？



 住房租金抵扣，谁来申报更合适？

 住房租金和房贷利息，谁来申报更合适？

 赡养老人费用，兄弟姐妹如何申报更合适？

4.3.2 个税策划案例

案例：1、劳务外包，人力成本没有进项发票，怎么办？

2、你还在用找票报销来代替你的高额薪酬吗？

3、年终奖分的少了，到手的钱却多了。

4、一张 excel表，拆分高薪，节省税金。

5、补助、补贴和福利等，是否需要纳税？怎么纳税？

6、股权激励取得的分红和股转溢价怎么避税？

五、“社保入税”管理趋势分析

5.1 关于社保的必备知识

5.2 社保的策划方案

案例：1、分拆工资表

      2、一人兼职多公司岗位的社保处理


