
交易银行与金融场景搭建

课程背景：

很多银行存在以下问题：

 不清楚交易银行对我们有什么影响？

 不知道交易银行的作用？

 不知道交易银行对我们有什么机遇？

课程目的：

 让大家知道什么是交易银行。

 让大家知道交易银行的服务新模式

 让大家知道交易银行的成功案例。

学员收获:

 学习交易银行的发展现状及成功案例。

 学习交易银行行业存在的风险。

 学习交易银行的方法、工具、模式。

授课老师：   坚鹏老师  银行转型升级首席顾问

培训对象：

需要学习交易银行的职业人士。

课程设置时间：6小时 

课程大纲：

一、交易银行解码

1、交易银行与互联网交易银行含义  

2、交易银行发展历程

3、交易银行三个发展阶段

4、交易银行三大特点

5、交易银行的四种模式

6、国内外交易银行发展现状分析

二、交易银行产品与金融场景搭建

1、基础业务（包括帐户管理、电子银行、支付结算）
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2、核心业务（包括供应链金融、互联网金融、贸易金融、跨境金融、消费金

融、现金管理、资产托管存管）

3、增值业务（包括金融服务顾问咨询、IT系统规划咨询、风险管理、定制化

的金融产品、定制化的金融服务解决方案、免费软件）

4、中信银行金融场景构建

5、招商银行金融场景构建

6、平安银行金融场景构建

7、内外场景整合

8、德意志银行交易银行产品与市场开拓分析

9、花旗银行交易银行产品与市场开拓分析

三、交易银行盈利模式与关键成功因素

1、盈利模式（包括有形收益、无形收益）

2、六大关键成功因素

3、五大发展趋势

4、主要案例分析

四、互联网交易银行金融场景拾建

1、企业自银行交易

2、银行投融资平台交易

3、跨平台交易

4、债权转让交易

5、场外开放平台交易

五、交易银行布局

1、交易银行面临的三大机遇

2、交易银行面临的三大挑战

3、银行如何布局交易银行

4、银行在管理方面如何应对交易银行的挑战

5、银行在业务方面如何应对交易银行的挑战

六、内容总结与行动计划

1、内容总结

2



2、心得分享

3、问答与交流 

4、行动计划

练习：根据工作中存在的问题和实际情况制定行动计划
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