
企业生命周期与融资方式的匹配
（2 天）

课程背景

企业发展离不开融资，有规划的融资可以帮助企业在控制风险的前提下把握商机实现快速且稳健地发
展，因此脑洞大开地拓展融资渠道降低融资成本是企业家们必须掌握的法宝。

老师从战略的高度将企业生命周期与融资方式逐一匹配，以求精准高效实现不同阶段的融资，此外通
过经典案例，讲述了新形势下的创新融资方式以及资本运作方式，加之创新商业模式融资和巧用税务筹划
融资，全方位打造企业的多元化融资体系，帮助企业赚取资本带来的高额利润。

课程对象

老板、股东、董事长、董秘、总裁/总经理、首席财务官/财务总监、财务经理、企业中高层、投资部门等。

课程收益
 掌握企业生命周期各阶段适合的融资方式
 通过案例讲解融资实操指导落地
 全面了解包括 16 种内部融资方式
 掌握 50 种债权创新融资
 14 主要股权融资
 掌握 BOT、BT、PPP、PFI、ABS 等创新融资渠道
 掌握通过资本运作融资的主要方式
 掌握通过顶层设计创新商业模式融资的技巧
 掌握巧用税务筹划融资的干货

课程亮点

实战派风格，追求“落地”文化，针对性强，诊断式、咨询式培训解决企业痛点，生动幽默，通过视频、分
组讨论、点评、角色带入等教学手段，调动学员的参与性和积极性。
确保课程：听得懂、拿得走、用得上、有实效。

课程大纲

第一单元 企业生命周期与融资需求

 后疫情下我国企业资金链紧张的现状与融资难的矛盾

 企业的四个生命周期

 企业生命周期各阶段的经营特征

 生命周期各阶段的现金流特点及风险判断

 融资的主要渠道



 选择融资方式考虑的因素

 企业不同生命周期的融资策略

 生命周期不同阶段的融资方式

 资金市场对不同生命周期企业的偏好及匹配

【案例】一图看懂企业的四个生命周期
【讨论】如何一表判断生命周期各阶段的资金风险
【分享】生命周期与资金渠道的“解密图”

第二单元 企业不同生命周期的融资渠道及案例操作指引

 初创期融资渠道

 创业者投资

 亲友借款

 天使投资

 孵化基金

 园区配套

 政府投资

 成长期融资渠道

 产业基金

 风险投资

 留存收益

 租赁融资

 供应商融资

 内部跟投

 虚拟股份

 银行贷款

 成熟期融资渠道

 民间融资

 债券融资

 海外融资

 私募股权

 夹层融资



 上市融资

 资本经营

 衰退期融资渠道

 资产变现

 并购重组

 专有权融资

第三单元 新形势下的融资创新

【互动】“如何改善企业的现金流”

 内部融资：共 16 种

 债权融资：共 50 种（举例讲 7 种）

 项目贷款融资；

【案例】FMG 融资之路----空手套白狼

 信托贷款融资；

【案例】上海外环隧道项目资金信托计划 

 资产证券化（ABS）

【案例】恒大的 ABS

 集合企业债券；

【案例】深圳市中小企业集合债券 

 互联网金融

【案例】解密碧桂园的互联网金融 

 债权转让

【案例】华夏幸福的债权转让融资 

 项目融资（PPP\BT\BOT 等）

【案例】北京地铁奥运支线BT 

【案例】北京地铁 4号线 PPP 模式应用 

 股权融资:共 14 种（举例讲 5 种）

 IPO

 借壳上市

 天使投资和风险投资（VC）



 私募股权(PE)

 杠杆收购和管理层收购

 资本运作融资

【案例】杭州绿城如何组合各种融资手段成功渡过资金危机

【案例】华夏幸福是如何通过 16 种不同的融资手段在短短四年内融资 3000亿

 降低融资成本

【讨论】如何降低融资成本

【互动】降低融资成本 14 法

第四单元 创新商业模式融资

 疫情带来的商业模式思考
 如何优化和设计企业商业模式
 互联网下十种先进商业模式解析
 疫情后出现的全新商业模式
 如何用“类金融”商业模式融资
 颠覆的“强现金流”先收款商业模式
【案例】全部借下游资金快速裂变的“零投入”全新商业模式

 与政府合作的“借鸡生蛋”式商业模式融资
【案例】某汽车公司与政府合作的重组“空手道”

第五单元 巧用税务筹划融资

 如何通过税务筹划融资

 合同税务筹划

 采购税务筹划

 生产税务筹划

 销售税务筹划

 费用税务筹划

 并购税务筹划

【案例】详见课件



【课后问答】


