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【课程背景】 

电话坐席人员的工作 70-90%的时间都用于与客户沟通上。客户服务人员如何理解理

解沟通的重要性，并运用有效的沟通模式，建立有效的沟通方式？客户服务人员如何构建

良好的心理状态？如果这个世上没有失望的客户不是很妙? 但这并不是事实之道。 无论你

多么努力,你一定遭遇难缠挑剔的客户。.一套经过多年实战考验的呼叫中心客户服务人员

心态分析、服务语言训练、电话沟通与投诉处理及主动营销技巧的综合课程，将先进的客

服理念及电话沟通、客户服务心态分析及投诉技巧融入课程中，使学员的服务意识及实际

问题处理技巧得到迅速提升。

【课程收益】 

1、通过培训使学员提升服务意思、培养服务心态，树立正确的服务工作态度，传递工

作正能量

2、将服务概念落地，通过服务的技巧来提升企业服务品质

3、提升电话坐席工作人员的沟通技巧

4、规范电话坐席工作人员的工作规范，提供高规格的客户服务

5、掌握电话坐席工作的客户投诉解决技巧及对突发事件的处理能力

【课程对象】电话坐席人员

【讲授模式】头脑风暴、案例分享、游戏互动、情景模拟、实训演练、理论指导

【授课讲师】孙辛

【课程时间】一天

客 户 服 务 实 战 培 训 课 程 大 纲   



【课程大纲】

第一天电话礼仪规范及电话沟通技巧培训

第一章：电话坐席常用电话礼仪

模块一：接打电话礼仪

一、通话前的准备

二、通话初始时的要求

三、声音和态度的调控

四、通话中途应注意的细节

五、通话告终时的要求

六、电话记录

第二章：坐席人员常用电话用语

模块二：电话用语礼仪

壱、 如何使用问候语

弐、 如何使用请托语

参、 如何使用致谢语

四、 如何使用征询语

伍、 如何使用应答语

六、 如何使用赞赏语

七、 如何使用推托语

第三章：电话坐席人员沟通技巧

模块三：电话坐席人员常用电话沟通技巧

一、沟通，要从“心”开始

1、沟通的基本问题是心态

2、沟通的基本原理是关心

3、沟通的基本要求是主动

二、沟通为什么这么难？

1、和客户背景不同容易造成曲解

2、虚假消息蒙蔽人眼

3、偏见会让人带上有色眼镜

4、经验主义害死人

5、情绪会影响人的判断力



三、电话沟通的四个步骤

1、确认对象准备就绪

2、列出所要沟通信息的主要内容以及背景资料

3、告诉对方消息的重要性

4、从沟通中得到的益处

四、电话沟通的四大技巧

1、看的技巧

2、听的技巧

3、问的技巧

4、说的技巧

五、不同类型客户的说话特点及应对沟通方法

1、考拉型客户特点与沟通的方法

2、老虎型客户特点与沟通的方法

3、猫头鹰型客户特点与沟通的方法

4、孔雀型客户特点与沟通的方法

第四章：投诉解决的具体技巧——投诉的真相

讲授模式：情景模拟、案例分析、理论指导

1、解决客户服务的 2 个核心

2、影响客户行为的几个特征

3、维护客户关系的 7 大原则

4、客户抱怨的真相

5、解决问题别制造问题

6、事事照“规定”，样样行不通

7、客户服务要说“是”，不要说“不”

8、抱怨的类型

9、处理投诉的 5 大原则

10、 解决客户投诉的 4 大关键因素

11、 解决客户投诉的步骤

12、 平息客户愤怒的禁忌

13、 快速与客户建立信赖感的方法

结束：课程回顾与总结


