
《政府招商引资》课程大纲

【1】招商环境分析与城市区位营销：
⑴ 宏观经济分析与区域产业环境；
⑵ 招商软硬环境建设难点、九大障碍与克服；
⑶ 招商规划不完善与长效招商引资机制、完善投资环境 ，提高招商水平；
⑷ 项目信息渠道、网络利用与项目库建设；
⑸ 招商引资策划与城市区位营销设计；
⑹ 十三五时期招商引资总体状况、面临的竞争形势与最新政策介绍；

【2】投资者分析、政府招商政策与优势构建： 
⑴ 投资者投融资需求与战略定位；
⑵ 国家产业政策与区域政策、项目政策及区域经济发展战略与定位；
⑶ 企业政策导向十大需求分析、区域政府招商政策汇编与落实；
⑷ 发展方式转变与产业结构调整、区域政策优势构建与项目政策匹配；
⑸ 产业升级、区域经济与区域文化、生态园区建设与产业集聚国际化发展招商；
⑹ 政府招商信用与财税、商务等政策落地；
⑺ 新常态下产业园区发展的新要求、产业集群、招商引资与产业生成；
⑻ 产业园区招商引资与投资环境品牌塑造； 

【3】招商引资十大操作实务： 
⑴ 招商引资的战略思想、 招商人员素质修养与服务理念
⑵ 招商引资的策划、策略制定、全方位的包装、品牌传播与推介；
⑶ 招商引资的形象设计与推介；
⑷ 招商引资相关项目材料的编写、商业计划书操作实务；
⑸ 招商引资融资方式的选择、金融与外汇管理、精准招商与实施产业链引资计划；
⑹ 招商引资公务礼仪与有效沟通、成功游说投资商及双方招投心理对接；
⑺ 招商引资谈判对手分析、项目筛选与评估与谈判资本化策略；
⑻ 招商引资基本流程、招商引资会议的组织；         

【4】招商引资实施策略： 
⑴ 企业需求尽调与项目承接载体选定；
⑵ 企业项目推广到项目落地一站式管理服务；
⑶ 产业规划研究与当地实际招商基础分析、选择最合适的招商引资目标企业；
⑷ 招商企业发展战略研究与区域定位及双方合作优势发掘；
⑸ 招大引强策略与引资路径实践、政府招商引资的主要手段与三十种途径与方式（紧扣

当地产业现状与政府招商方向和重点，实施产业价值招商策略）；
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⑹ 招商团队培训与组建及招商经验共享与高效团队建设、招商引资工作的绩效评估；
⑺ 招商工作网络建立、政府招商竞争力的打造的八大机制；
⑻ 科学、系统、专业、规范的“一站式”招商代理服务；
⑼ 新常态下如何降低招商引资成本、如何利用大数据突破“招商引资”瓶颈；
⑽ 政府招商引资成功与失败经典案例分析；

【5】招商计划、项目推进、资本引进与产业招商 ： 
⑴如何系统科学的制定与实施引资计划：招商人员对所负责区域市场的招商工作的清晰、

明确的市场开发计划制定；
⑵意向客户信息分析、总结与招商人员的创新思维；
⑶专业知识与招商工作信心提升，把握在谈判中的主动权和优势地位；
⑷ 招商信息、招商意向客户的关注与招商效率推进；
⑸互联网+招商引资十大方式、新兴产业招商引资的策略、策划与管理；
⑹ 战略型产业发展与招商引资、高新区新兴产业发展服务体系的构建、开发区引资模式

创新与智慧城市建设；
⑺ 招商引资应注意的问题与如何防范欺诈行为;

⑻ 工农业和服务业、大健康与旅游业、新兴产业等招商预案设计;       

⑼ 区域政策与产业资本的融合、园区企业融资形式及 PPP模式分析;

⑽ 政府招商引资战略与园区发展模式创新;

⑾ 区域招商平台借力、借势与产业模式升级；
⑿ 政府招商产业孵化与价值资本平台打造；
⒀ 招商引资模式创新、开发区或园区引资模式创新与二次创业；

【6】可持续发展的招商引资之道： 
⑴ 投资者偏好分析项目融资的风险控制手段可持续发展的招商引资之道；
⑵如何提升引进后的孵化成功率；
⑶ 招商引资中的舍与得、整体规划的可持续之路。

【主讲导师】【主讲导师】
许志勇老师

 2 / 2


