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	客户经理心态塑造与行业拓展营销技能提升
	四、【课程收益】
	五、【课程大纲】
	第一部分：铁塔客户经理的工作认知与心态塑造
	第二部分：行业客户陌生拜访开场技巧的提升和训练
	第三部分：营销拜访过程中的商机挖掘与推进
	第四部分：产品方案推荐与客户异议处理



