
大变局下如何规划家庭财富

主讲：朱天佑
一、讲座背景
三年疫情肆虐，伴随地缘政治冲突，天灾人祸，致使国际政经形势突。，国际
经贸极大受挫，世界经济持续下行，民生之难日益凸显。在家庭财富规划中，
如何保住本金，保住未来，成为当下最热点的话题之一。低增长+高通胀已席
卷全球，中国作为深度融入全球化的一员不可能独善其身，作为大众的一员每
个人都应早做打算。
法商思维应该成为客户购买保险的顶层思维，在发达国家的财富管理中这是标
配，但以“权属思维”做资产配置的理念在国内却一直被忽视。本讲座将以法商
思维为基础，从家庭财富规划及资产配置入手，以养老话题为突破口，铺开婚
姻风险、继承风险、债务风险、税务风险等话题。让客户深刻意识到财富规划
的重要性及未做好准备的危机感，从而促成年金险/增额终身寿的成交。
二、讲座目标
1、提升客户意愿：剖析后疫情时代及俄乌冲突下的经济走势，让参会者了解
因经济波动带来的家庭财务的危机；
2、了解年金险/增额终身寿功效：客观解析百岁人生的到来，让参会者深刻体
会到养老问题比预想的更加严重，理解年金险/增额终身寿的意义与功能；
3、制定资源对等方案：使客户深刻理解法商思维的重要性，激发参会者用法
商思维重新评估自身的资产配置状况，实现资源对等；
4、促动保单成交及跟进：给参会者心中种下一颗购买年金险/增额终身寿的心
锚，便于营销人员现场促成或会后跟单。
三、讲座特色
【专业】顾问式，在家庭财富规划话题中融入销售心理学及行为学，销售于无
形
【实战】20年，数百场，市场一线会议营销检验（中国人寿、中国平安、中国
人保等）
【有效】快速帮助业务伙伴现场成交或会后成交
四、参会人员 
意向客户、业务人员
五、讲座时间
1-1.5 小时
六、讲座内容：
第一讲：后疫情+俄乌冲突背景下经济大挑战
一、2022的大经济形势发生了哪些巨大变化？
1．新冠大流行+俄乌冲突+中美对抗的影响
2. 全球经济 K 型复苏一一行业差距与贫富差距拉大
3.  2022“大暴雷”一ー大众投资理财危机
【案例】恒大暴雷事件
4. 银行大额存单遭“爆”抢一一存款利率下调
5. 2022 企业关键词一一裁员、破产数据分析：从房企、车企、航空、银行及
其它企业裁员数据分析
6．民生之难
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二、中国财富逻辑发生了哪些转变？
1．工业化和城镇化曾经是中国财富的大逻辑
【案例 1】海尔冰箱的价格之变
【案例 2】快速扩大的城区面积
【案例 3】普通老百姓实现财富的跃迁
2. 2013-2019年进行蜕变：职业选择需要理解经济变化案例：上海房价的案
例
3. 2019-2021年万元美金社会到来：赚钱的逻辑发生了变化
第二讲：家庭财富规划
一、保住本金，保住未来
1. 2020年投资市场的支离破碎，行情发生大波动
行情分析：美股熔断、中行原油宝、 A 股艰难震荡、债市大跌、银行理财负收
益
2. 2022年如何？
【工具】投资计算器
3．经济刺激的必然选择一一降息
【案例】胡润财富报告解读
4．创富不等于守富一一创富快，守富难
【案例 1】工行产品暴雷
【案例 2】固收类产品暴雷
二、家庭金融资产配置的几种形式
1．前锋：高风险高收益，有本金亏损风险一一股权类投资、期货、期权产品
2. 中场：高风险高收益，有本金亏损风险一一目标收益 10%-15%
3．后卫：低风险低收益，本金相对安全一一黄金、货币基金、公募债券基金、
信托
4．守门员：低风险低收益，保障财务安全——保险
5．应对降息通道进行正确的选择
【案例】伯南克个人资产清单
【工具】家庭金融资产配置图
三、长寿带来的影响一一长寿是福气还是烦恼？
1．百岁人生已到来，你的生活是手心向上还是手心向下？
【案例】这个孩子将活到 142岁
【案例】基因编辑婴儿事件
2．你是否过着三明治人生？
四、老了留好七张底牌一一老伴、老窝、老本、老体、老友、老来俏、老来乐
【案例 1】善待暮年
【案例 2】父母的家永远是孩子的家，孩子的家永远不是父母的家
【案例 3】傅培梅的人生、老年人频频陷入诈骗案、泰塔尼克号的陨落
【案例 4】70岁奶奶北京街头旗袍秀
【案例 5】杨绛《善待暮年》
五、已婚女性的资产配置一一已婚女性为什么要做好财富规划？
1．女性天生有不安全感
2．女性有长寿因子
3．在未来的日子里，也许你会拥有三样东西
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4．到底什么能让我们拥有安全感
【案例】老夫少妻的老年危机
六、退休沙漠一一退休定制年金险/增额终身寿，保障退休后的生活
第三讲：从法商思维剖析年金险的重要性
一、用法商思维看投资理财与财富管理
1．投资一一资产增值
2．理财一一补钱的缺口：保险是地基
【工具 1】退休规划理财图
【工具 2】理财金字塔图
【工具 3】保险图
3.财富管理一一从权属的角度去做资产配置
【案例】中国有钱人的单纯想法：“只有一个小孩，没什么要规划”
二、资产的类别及属性
1．了解五大资产大类工具：资产大类图
2．了解资产的内含属性
1）任何人名下的资产都含有三种权利：所有权、控制权、受益权
【工具】三权合一图
2）三权合一的作用一一三权合一会给高净值人士的财富管理带来什么后果？
【案例 1】被法律执行的资产
【案例 2】给 20岁的女儿名下留 5000 万
【案例 3】中国人的“到时候再说”
三、法商思维下的年金险/增额终身寿
1．法商思维传递年金险/增额终身寿的优势一一既给又不给
2．法商思维下分析为什么能做到既给又不给
【案例】父亲为前妻所生的儿子支付抚养费
四、家庭的法商思维
【案例】当当创始人李国庆的婚姻
1．人寿保险在资产规划中的身份
1）婚姻风险
【案例】新婚夫妇的财产分割
2）继承风险
【案例】父母去世后，房屋一定属于子女吗？
3）债务风险
【案例】重庆万州张先生夫妇的债务
4）税收风险
5）投保人控制权
2．降维传承
【案例】孔子接班人的培养
降维 1：李嘉诚英国大买基础设施
降维 2：金融架构一一保险，信托
【案例】昔日 300亿元保险和信托，重铸今日美国 1490亿帝国

视频解析及尾声设定：假如有两个世界
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