WSS
R #3EHE

) REER
—EEREEARKRINZ %

BRIESE | #0 , AENTERTREST , ZIFL )G , FRIENEERE  HEES
RANES , MEALIRY , BEFT—HAE BB ERE. AT TRBEAMNELS ,
ZLUESR | ZRANEEENEOAR , ANNAERINEHERN , HdksEmryHEe
GRS E ERIHERLUAR , SFEER NEXEHT—AEEARERIERREEAR
B3, ARG, ARBMHENE |, BoAT BRI RS MARE S HSKERE L.

KRR RS NREB MV FHZHEARR AT WERIZ , ZRISWEFR
—BUFT. FMEHEARTERIERTBEFER. RAOHE , TRNEBHEERINSH
£, B R HEENA AT,

1. RISLERWE , i RREEAR
B

2. HHEHEARIANNBSITASEIKGIEEEAR
3. BULEREIR , ERAFHLEFMECISERN IR

4. FEUTHIARIKIR-EWIHE AR , RILESHBMKE AR

o

FWEMHE AR BRI RIPRE-RABSFTHNE |, RIHUEREN

HEAR



1-2X

g 40% (Hx151]) +INMELRS) 20%+BUHHIRIIESR 40%

R

WA
E—Hy HEILFRMEENE
WRAR
—. 0 ITHERMtAa?

0 FonEk I, EAMELE

=. 0 ERAEAE K —ERSY
u. [ RAEUEEEIFZ AR AT
.0 EFHBRFSF KOS !

N 0 AERAT B3R L EER

N
7

€. 0 BEN/ATHFIMRRIEEE

“HRS HEARSATRXFR
—. U BHCHXFKNXAR ! BHEmXAR

—. 0 RAREM, REMRLE. SATRKIEMER , WK



=, 0 RRERFEFNRRENFE

P, R R —FhESKEEN T AR A TR A

\

. O BHEUTHRAEE. BESBNA. BEGRNIETES

N U BRIV AR S NN R | FEAE

B=H HEARBEWIED
—. HFEED
—.  TR{EE
= HERA

)y, HEEE

FES HEARRTEMRE
—. RERWAIHERNMEEREN

—. IXERIERHEEARZT AR

MIERHELENR

Iz

RMABEC X HEE T EREIE
fi. VRN S =3

N RBEBEESRIA



I\

+—.

+=.

PERHE LERER AN

HEIE , SECHIERTERE

%3 HEARGRFE LERIENE ?
ALEBIFH AN ZX

A A

B MR SR , RAREE TR BRIMMT 2

FaEY HEARRGRSMH

[5

HEARBRLERET4—TlAT TEREER R
PTABRSERB NG S EE

BHWHIENALIERHR

SaC&EE---ITTINTR

B2 g D E TP IR BRI [ AT A 2
o0o0zm0o0

B BANXANAIREIRAE R Fhlb R K 77k 2
kREEE (SrxidbRB) , TRIZBSES)

BFEZE rxdlkRs) , TRIER5EE)

FAESY HEAREEHIRE



[

INSAHE
MiBERRE—IHEARMEIR
TEELE | AR
A—THEANE : RERATHERANL

B aMATESHE TP AR HI AR 2

(£305%)



	风雨同舟 共克时艰
	——疫情后销售人员的成功之路
	一、  工作是什么?
	二、  我为薪水工作, 更为价值工作
	三、  把职业视作生命的一部分
	四、  要想让事情变好之前先要自己变好
	五、  在付出服务中成长的心态！
	六、  非凡的付出必有非凡的回报
	七、  能力/付出和收入成正比
	一、  自己和公司的关系！是共赢关系
	二、  公司是船，你在船上、与公司共渡难关，双赢
	三、  公司是你生存和发展的平台
	四、 感恩是一种追求幸福的过程和生活方式
	五、  珍惜当下的生活、珍惜身边的人、珍惜你的工作平台
	六、  忠诚是一种职业生存基础努力应对改变，剩者为王
	一、 相信自己
	二、 相信团队
	三、 相信公司
	四、 相信祖国
	一、 疫情是如何消磨我们的销售激情的？
	二、 没有激情的销售人员是什么感觉
	三、 激情是销售工作的灵魂
	四、 点燃自己对销售工作的激情
	五、 激情让你成就自我
	六、 将激情传递给别人
	七、 热情是销售工作的最大动力
	八、 热爱工作，与自己的工作谈恋爱
	九、 练习：销售人员保持工作激情的方法？
	十、 人生逆境的四个层次
	十一、 何为逆商
	十二、 思考：如何提高逆商，克服销售工作中遇到的挫折？
	一、 销售人员要的结果是什么——完成公司下达的销售目标
	二、 个人目标与组织目标的结合管理
	三、 有效制定个人工作目标
	四、 与自己签合同---拟订行动计划
	五、 思考：如何减少在工作中浪费时间的行为？
	六、 自觉主动思考
	七、 思考：我们应该如何找到疫情后提升业绩问题的方法？
	八、 头脑风暴法（针对企业案例，工具运用与演练）
	九、 鱼骨图法（针对企业案例，工具运用与演练）
	一、 小气有理
	二、 利润依赖每一位销售人员的意识
	三、 零基思维：降成本不降产出
	四、 另一种成本优势：不降成本产出最大化
	五、 思考：如何在销售工作中的控制成本？

