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	1. 经销商没有忠诚度，朝秦暮楚，怎么办？
	2. 经销商产品品类销售不均，高利润产品销售不理想！
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	4. 经销商没有销售压力，更没有危机感，怎么办？
	5. 经销商整体素质低，没有渐进提升机制！
	6. 厂商沟通不畅，各说各话，形成隐形障碍，怎么办？
	7. 出现促销的怪圈，大促销大销量、小促销小销量！
	8. 经销商两级分化，大的越来越大，小的越来越小！
	9. 经销商整体销售不理想，甚至有下滑的趋势，怎么办？
	1. 确保提升经销商的忠诚度和销售热忱
	2. 能够大幅延长厂家的生存寿命
	3. 能够大幅度提升销售金额
	4. 使经销商的业绩超倍速发展
	1. 导入期
	2. 成长期
	3. 成熟期
	1. 事前控制
	10. 事中控制
	11. 事后控制
	1. 前期准备
	12. 清理库存
	13. 货款处理
	14. 新经销商支持
	（全文完）

