
传统企业互联网+转型系列课程之：
《数字营销：自媒体营销创新与实训》

课程大纲

一、课程背景  

互联网带来的跨界转型浪潮正以前所未有之势颠覆传统行业，那些你不知道的竞
“ ”争对 跨界 而来抢了你的市场，同时，互联网对传统企业的改造也在悄然发生碰撞

和融合，企业之间、行业之间的疆界将被打破，这是一个超过万亿的巨大商机，也是
一次产业格局大洗牌的机会。

移动互联网时代也是自媒体时代，酒香也怕巷子深。何为自媒体?大多数人都知道，
就是人人可以通过互联网发布我们想发布的言论，表达我们的看法乃至情绪。正是因
为互联网给我们提供了一个更广阔、更自由的舆论空间，自媒体将是社会 “的一种 常

”态 ,但是它未必是会以传统的明星方式存在，它也会被碎片化和模糊化。所以，自
媒体不仅是传播样式的革命，更是一场产业革命和社会革命的表现形式。

传统企业互联网+转型系列实操课堂上，老妖为你解读互联网带给传
统 企业的新机遇，以实战经验为学员解析把握新机遇的方法，帮助传统企业
快速
成长为互联网的弄潮儿.

二、课程特色：      

实战经验、实用理论、互动性强、实用工具、解决难题

三、课程六大收获：  

1、 通过教学互动学员能够对自己的所在行业的互联网环境进行传播能量的

分析，并为自己的自媒体矩阵定位
2、 帮助学员建立完整的互联网时代自媒体管理系统

3、 通过学习学员能够用互联网的方式建立影响力营销圈

4、  通过学习帮助学员规划自己的自媒体并打造行业影响力

5、  通过学习学员能够独立地规划并运营自己的自媒体营销矩阵
四、授课形式：      
课堂讲述、案例分析、短片播放、图片展示、个性解答

五 、学习对象

高管层、品牌负责人、自媒体运营人员

六、课程时长：      

1-2天

七、课程模型：      



         理念一模式 流程                    工具 案例八、课程内容
《数字营销： 自媒体营销创新与实训》

 一、了解自媒体
由指尖引发的新营销已经发生了变化
内容营销成为营销利器
自媒体成为新风口
自媒体成为营销标配
内容分发让优势成为变现的资本
优质 IP  正在成为印钞机
时代变了学习的榜样也要变
互动：双微一抖流行给我们带来哪些挑战
二、解读自媒体高效策略
谁才是互联网营销的王者
优质资源与内容的匹配技术
自媒体营销 8大定律
互联网营销的王者之道：话题
话题营销的策略与应用技巧
自媒体营销最高效的策略：公关
大众传媒渠道与人际渠道的应用场景
关健人脉节点连接带来的裂变
研讨：我们如何更好地使用自媒体
三、 自媒体营销账号的孵化与应用技术
种草计划与自媒体营销体系的建立
自媒体营销体系建立技术
自媒体营销矩阵的搭建模型
建立自己的自媒体资源库
自媒体人常用的资源



研讨：我们如何与咖位合作
作业：搭建自己的自媒体营销矩阵
四、 微信营销与实战秘籍
微信运营规划
微信公众号的运营技巧
微信内容营销的策略与方法
微信吸粉养粉的技术
研讨：微信的传播与转化
五 、微博营销与实战秘籍
1、微博定位
2  、微博内容规划
3、微博的营销策略
4、微博快速获取粉丝的心法
案例：老妖苏静的微博定位
研讨：业务和微博的结合，达成传播、销售
六、(知乎等)论坛营销及应用策划
1、常用却让人小视的论坛营销
2、论坛营销在营销中的价值
3、论坛营销使用技巧
4、论坛营销策划的 8个注意事项
七、视频营销(抖音、快手)与实战技术
1、视频营销号到底有多少功能
2、视频营销号的策划及应用
3、视频营销号的裂变动力点的策划与设计
案例：重型装备的视频营销
研讨：我们如何借用视频营销来做传播
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