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	二、课程收益：
	1、掌握OTC客户高效谈判沟通及激励管理5步法，赢在销售中端，避免销售的茫然性和盲目性，打通OTC销售绩效中期管道！
	2、掌握OTC门店业绩突破的“推拉2大利器，提升终端门店销量；掌握提高顾客关注度提升进店率的促销”顺势、找势、借势、造势“四势促销方案设计法！提升产品静销力！
	二、与OTC采购高效沟通2术
	
	
	
	

