
《玩赚直播电商--创新进阶》
【课程背景】

线下商超日渐衰落，“直播带货”遍地开花！
客户在哪，机遇就在哪！
趋势是挡不住的！干不掉他，就加入他！
未来已来，你来不来？

【课程收益】
1、 直播带货进阶：如何成为能赚钱的主播？
2、 带你读懂直播带货的底层逻辑，才能活学活用；
3、 打造好吸睛的 IP 人设，为你的互联网品牌奠定传播基础；
4、 学会如何打造直播间和人气火爆的场景；
5、 学会直播团队的建立和管理，配合好大力出奇迹；
6、 学会直播到货的实操和技巧，实现最终变现目标；
7、 “出位”是你的核心竞争力，“创新”是你的流量密码；

【授课对象】中高层、营销人、新媒体人及所有想跟上时代的朋友！

【授课方式】案例剖析+视频辅助+情景式体验交互+实战演练
【授课时间】1-2 天（6 小时/天）
【课程目录】

序篇：

1. 人人都有自己的品牌：好名值千金

2. 抓住时代的大机遇

第一部分  读懂直播能带货的逻辑

(一)如何走出直播卖货的困境？（为什么 99%企业没做好直播?）

(二)读懂直播间客户买单的价值思维

(三)如何把握未来直播带货趋势？（垂直领域+专业+兴趣娱乐+个性化）

(四)3 大主流平台赛道特点和优劣势剖析

(五)如何把握直播带货的流量逻辑？

第二部分  主播人设 IP 的打造

(一)优秀主播的人设打造及包装

1. 规划主播人设的 3 要素

2. 好名值千金

3. 人人行！如何找到你的特点！

4. 演员熹熹和大码胖佳佳案例分析

5. 主播人设规划表示例

(二)优秀主播的心理素养

1. 李佳琪如何从月 3000 到日进上亿？

2. 机遇同在，大家在同一起跑线

3. 马云的人生案例

4. 宁财神老师的人生案例

5. 我是演员！



第三部分  直播间人气火爆的流量来源

(一)直播流量从哪来？（平台内流量：封面吸睛、主题精准；平台外流量：私域拉人、公域广告）

(二)直播前 5 大预热渠道（短视频、挖墙脚、社群、合作渠道、线下门店）

(三)宣传引流 3 阶段（预告、直播、回顾）

第四部分  直播卖货实操指南和技巧

(一)直播带货成交七步曲

1. 聚人气

2. 留粉丝

3. 锁客户

4. 找背书

5. 解顾虑

6. 催单

7. 逼单

(二)单产品的完整高效直播卖货流程图

(三)直播间常用的 4类话术建议

(四)爆款封面标题 4 大方法论

(五)千万粉丝网红都在用的直播脚本模版

(六)直播中如何借助平台流量增流？

(七)如何借势蹭热点？

第五部分 创新出奇差异化—眼球是成败关键

直播 4 要素智创新：人、货、场、策

1. 制造反差就是制造眼球经济

2. 特别的角色创造特别的效果

3. 直播间展现形式的创新

4. 全方位适配卖货氛围的烘托

5. 奇特标志造型记忆深刻吸引眼球

6. 角色扮演让名人替你推销

7. 单口相声 vs群口相声 vs 小品

8. 巧选嘉宾带客体验为客代言

9. 趣味街访顾客互动未知吸引兴趣

10.氛围营造：轻松快乐 VS压迫感

11.环境代入感，期望值 VS满意度

12.任何产品都有创意空间

13.深入客户场景直播连线增粉增效

14.多会场多场景互动效果加倍

15.生产包装发货现场更诱人

16.细分专场更易引流和留客成交

17.跨界嫁接易出吸睛新招

18.游戏形式增加互动更好玩更珍惜



第六部分  直播卖货及复盘实操指南

1. 如何分析和计算直播各维度数据？

2. 直播间 8 大问题

3. 直播 6 大雷区

4. 直播 4 大误区

5. 直播复盘讨论之“6顶帽子思考法”

第七部分  直播电商私域流量直播变现攻略

(一)海尔“社群+直播”案例

1. 直播带货业绩分析

2. 用户获取渠道、方式、步骤

3. 潜在客户的分类组群和策略

4. 秒杀爆破方案步骤拆解

(二)“5+1+1” 剧本式营销 7步曲

“5+1+1”营销剧本计划进度表和案例分析

(三)私域运营变现

1. 私域变现天龙八部

（建塘、引流、活跃、成交、互动、复购、锁客、裂变）

2. 基于微信的私域生态圈内生循环运营

（个人号、朋友圈、微信群、公众号、小程序、视频号、微信直播、企业微信、关联的 qq生

态）

注：短视频是直播的最佳拍档，要想玩好直播，玩好短视频非常有必要，短视频对于引流以及粉

丝沉淀，IP 的塑造传播都有重要作用，建议本课增加一部分《玩赚短视频》的精华内容。


