
  

提案本身是一门综合技巧，它需要正确的逻辑模型、精湛的设计技巧和优秀的表达
方式。提案也是很多企业在项目策划、商务会议、销售与售后服务必不可少的环节，很多
时候提案的质量,决定了团队的沟通效率、留给客户的第一印象、用户对于你公司的信任
程度，甚至关系到整个项目的成败。本课程会让学员了解商务及内部提案的基本设计流程，
掌握设计优秀提案的逻辑方式与设计技巧，通过案例分析让学员快速了解提案的要点与误
区，用模拟训练来完善提案展现的环节。最终可以帮助学员在商务提案、工作汇报、售前
讲解、售后交付时厘清逻辑思路，借助优质的 PPT 清晰地表达与演示。

seo 分析师 项目经理 售前顾问 销售员

 提升学员逻辑思维能力
 提升学员归纳总结能力
 提高有效的汇报总结技巧
 提高编写 PPT 和美化 PPT 的技巧

学员收益

适合人群
高端 PPT 设计·深入对象洞察·清晰逻辑结构·精准讲解表达

课程特色

课程安排

提案全流程系统训练
Whole process system training of proposal

课程简介

章节 内容
从0开始学习

商业提案设计

 提案是个什么玩意
 商业提案的要素
 提案之前这些你都做了吗？
 提案工具箱
 提案最重要的部分“比稿”

商业提案逻辑

模型设计

 商业提案逻辑模型解构
 提案逻辑的设计
 目标的 SMART
 市场·用户·竞争对手
 S·W·O·T
 隐藏起来的备案
 提案现场流程设计
 模型设计模拟训练

商业提案

PPT设计

 PPT 的基本设计原理
 排版·配色·元素选择
 常规页面设计技巧
 数据展现的设计技巧
 动画与过场的应用
 PPT 相关软件介绍

提案现场

展现力提升

 需要精心设计的开场
 如何告别尴尬的场面
 需要固定答案的互动
 现场表达力训练


