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	洞察之眼：面相学助力保险销售精英打造卓越业绩
	主讲人：金天野
	课程背景
	课程目标
	课程收益
	课程时间
	学员对象
	课程大纲
	第一部分：面相学基础与销售应用（45分钟）
	第二部分：面相学在沟通中的应用（30分钟）
	第三部分：建立信任与客户关系（45分钟）
	第四部分：个性化销售策略（45分钟）
	第五部分：总结与问答（15分钟）


