
疫情及内循环政策下的对外贸易突破
未来中国十年的外贸战略战术展望

主讲：张宇主席

【课程背景】

目前对于中国的进出口而言，随着成本的增高及国外对中国产品的各种限制加剧，使外贸

行业受到了前所未有冲击，大量国外订单的流失及各国针对中国的展望变得相对负面，如

何使对外贸易重新振作和发展，成为了目前众多商家等迫切的话题．

 原材料成本不断增高，如何在国际贸易中保持优势？

 疫情下各国需求萎缩，出境回国限制很多，如何有效进行业务开拓？

 面对越来越严峻的对外贸易形势，有很多成功的企业，他们是如何做的呢？

 进出口贸易还有创造其它利润点的机会吗？

 人民币汇率未来的走向如何，如何套利及对冲汇率的风险？

 主打内循环的政策背景下，外贸企业如何实现突破式发展？

 中国企业在这风云变幻的局势下，如何看到千载难逢的机遇并实现爆发式发展？

上述问题，困扰着每个进行外贸业务的企业及相关人员，也是他们不得不面对的壁垒．

IFC集团的董事执行主席张宇，从中美贸易战开始，最近的数年间，见证并帮助了无数成

功的外贸企业实现了突破式的发展，将与我们分享成功的外贸企业不为人知的获利方式及

应对负面形势的技巧和战略．

【课程收益】

 学员将理解完整的外贸业务环节下，除了退税，产品差价外，鲜为人知的利润点．

 结合大量实例，学员将了解成功的外贸企业近年来疫情下成功的业务开展模式．

 学员将会非常深入地了解未来中国与世界在现有的经济条件下，发展的方向．

 学员将全面了解现阶段成功企业是如何通过控股公司等技巧实现与国际客户合作的深

化，以及业务范围的扩大化．

 学员将对未来汇率等的变化产生一定的分析能力

 学员将全面了解现阶段各国政策形成的原因，及产生对未来相应政策的判断

 学员将了解海外投资战略及技巧

【课程特色】

本课程不仅仅是对当下政策，和对外贸易操作精辟分析和指导，更重要的是，通过对这些

话题的阐述，张宇老师将一步步地带学员，全面掌握政策和业务相结合的分析方式，使学

员能够将视野扩展到自己的专业领域之外，统合资源，像很多成功的外贸企业一样，在逆

境中找到实现突破的方式．



本课程的主讲张宇老师，有着多年的国际金融经验，见证并帮助了无数的外贸企业，在众

多成功的外贸企业运作当中，给予了他们了非常重要的指导．很多学员在通过本课程的学

习后，都反应：＂这个课程打破了从行业局部去考虑问题的方式，而建立起了全局的观念，

发现其实危机往往孕育着机会＂，学员会也积极践行了本课程的内容，取得了非常好的效

果．

【课程对象】董事长，高级管理

【课程时间】2天（6小时／天）

【课程大纲】

第一部：逆境中的机会

1. 为什么中国的生产成本会越来越高？

2. 为什么国际环境对中国产品和服务会产生负面预期？

实例：当前环境下，温州某出口企业通过套汇业务实现利润温和增长

实例：当前环境下，杭州某出口企业通过沽空操作实现境内业务风险对冲并实现利润增长

实例：当前环境下，温州某出口企业通过境外收购实现利润爆增

3. 用全新的眼光去看待利润和发展

4. 当前环境下的业务增长点

5. 陷井中的机会－保证客户资源的新方式

6. 像做房地产一样做外贸

实例：中山某制造企业的资本运作之路

7. 供应链金融工具的加持

8. 转口－背对背信用证－远期信用证的获利模式

实例：河北唐山某钢铁出口企业的花式套利技巧

9. 国外资源的价格洼地

实例：温州某企业在境外的新的供应链建立及业务扩张

实例：成功的亚马逊中国卖家

10.绕开不利的国际限制－控股公司的巧妙应用（精讲）

实例：温州某公司的离岸商业帝国

11.通货膨胀下的外贸业务－资产保值及对冲国内风险．

第二部：汇率的未来

1. 人民币在国内的价值及在国外的价值

2. 对冲汇率风险的强大工具



3. 疫情复苏下的各国及美国的势力范围

4. 美元体系的强大获利能力

5. 房地产变局下的人民币汇率展望

第三部：后疫情下的纷争

1. 边际成本－巨大利润的源泉

2. 汴庄杀虎的游戏

3. 内循环及外循环的转换

4. 掌上明珠－有消费能力的市场

5. 国家的实力和市场分割

第四部：外面的世界－危险又精彩

1. 国际资产的价格洼地

2. 国际政策风险综述

3. 对冲政策风险的方法

4. 设计－销售－生产的分离

5. 巨大的契机

实例：中国某化工企业在东南亚的扩张之路

总论

一些人在亏钱，也就意味着另一些人在赚钱，商业世界总会有胜利者


