
《朝气蓬勃 未来可期—银行保险前景分析及发展策略》
主讲：李瑞倩老师

【课程背景】
随着中国经济的持续增长和金融市场的日益成熟，银行保险业务作为金融服务业的一

个重要组成部分，其发展前景广阔。银行保险指的是银行与保险公司之间的合作，通过银
行的渠道销售保险产品，这种模式在国外已经相当成熟。在中国，随着金融混业的趋势加
强，银行保险业务也得到了快速发展。培训背景正是建立在这样的宏观经济和行业发展趋
势之上。在当前的市场环境下，银行保险业务面临着诸多挑战和机遇：

 市场潜力巨大：随着中产阶级的壮大和保险意识的提升，银行保险业务有着广阔
的市场空间。

 竞争日益激烈：除了传统的保险公司外，越来越多的银行和互联网企业涉足保险
领域，竞争态势日趋复杂。

 监管政策调整：金融监管政策的不断完善和调整，对银行保险业务的合规性提出
了更高的要求。

 科技驱动创新：互联网、大数据、人工智能等新技术的应用，为银行保险业务的
发展提供了新的可能性。

在这样的背景下，银行和保险公司需要通过培训，提升员工对银行保险业务的理解，
掌握市场分析、产品设计、风险管理、客户服务等方面的知识和技能，以适应行业发展的
需要。通过系统化的培训，可以有效提升银行保险业务的竞争力，实现业务的可持续发
展。
【课程收益】

 提升认知：清晰新形势下政策变化的影响，把握住未来银保产品的销售先机；
 引导管理者者做好银保队伍的重塑与搭建；
 意识到银保团队在新征程中扮演的角色并掌握相应技能。

【课程时间】
0.5天（6小时/天）

【课程对象】
银保分管领导、银保负责人、企划或培训科长、部分业务骨干等

【课程方式】
讲授+案例解析+现场互动

【课程大纲】
一、新形式下中国银保发展前景
1.回顾过去：我国银保渠道发展历史
 探索起步阶段
 高歌猛进阶段
 规范发展阶段
 我国银保渠道保费收入影响因素分析
2.他山之石
 中国台湾：政策及产品结构调整
 中国香港：产品结构决定银保渠道占据主要地位
3.展望未来：我国银保渠道发展趋势
 当前
 展望短期



 展望长期
二、报行合一及银保转型背景下的营销策略
1.报行合一的发展机遇与挑战
 报行合一来源
 报行合一对银保渠道的影响
 国外成功银保案例的关键成功要素
2. 渠道转型与银保迭代大趋势
 政策解读与机遇
 转型必然
 思维迭代
 协同共赢
3. 助力搭建资产配置营销模式
 帮助理财经理建立基于资产配置的银保销售模式
 成为金牌理财经理必备条件
 优秀理财经理的表现
 研讨如何帮助理财经理更好的适应变化？
 对照理财经理的核心职能找到辅导突破口
 正确理解不同金融工具的作用
 资产配置理念沟通技巧
4. 银保团队核心管理能力精进
 银保专业化运作体系
 网点团队主管的工作职责
 网点经营标准化动作


