
《Deep Seek赋能保险营销，助力业务快速提升》
【课程背景】
随着人工智能技术的不断发展，AI在保险行业的应用也越来越广泛。AI技术能够帮助

保险公司和保险代理人实现精准营销、风险预测、客户服务等目标，从而提高工作效率和
服务质量。Deep Seek作为一款国产AI工具，在中文内容生成方面表现出色。无论是问
答、文章还是创意内容，它都能快速生成流畅、专业的中文内容。此外，Deep Seek还
具备高效的进化速度，每周都会进行一次迭代优化，问答质量持续提升。

Deep Seek提供了精准数据分析、自动化流程、个性化内容创作、智能广告投放、
客户关系管理及持续优化等功能。这些功能能够帮助保险公司和保险代理人更好地了解市
场需求、制定营销策略、优化客户服务等。

Deep Seek在保险行业的应用已经取得了显著成效。许多保险代理人通过借助Deep

Seek，实现了工作效率和服务质量的双重提升。通过参加本次培训，学员可以深入了解
Deep Seek在保险营销中的应用和价值，掌握实战技巧和案例分析，从而提升自身的专
业素养和服务质量。
【课程收益】

 掌握AI工具应用：学员将熟练掌握Deep Seek这一先进的AI工具，能够灵活
运用到个险营销的各个环节中，提高工作效率和营销效果。

 增强数据分析能力：通过培训，学员将学会如何利用Deep Seek进行数据分
析，深入挖掘客户需求和市场趋势，为制定精准的营销策略提供有力支持。

 提升内容创作能力：Deep Seek在内容创作方面有着显著优势，学员将学会如
何利用其快速搭建文章框架、提供内容方向，并进行润色和优化，提升自媒体营销效果。

 优化客户服务体验：学员将学会利用Deep Seek进行客户异议处理和客户关系
管理，提供更加个性化、贴心的服务，增强客户粘性和满意度。
【课程对象】
保险从业人员

【课程特色】
讲师讲授+案例分析+场景分析+小组讨论

【课程时间】
1天（6小时/天）

【课程大纲】
一、Deep Seek基础知识
1.Deep Seek的工作原理：
 介绍Deep Seek的深度学习
 自然语言处理等核心技术。
2.Deep Seek的迭代与优化：
强调其每周迭代优化的高效进化速度，以及持续提升的问答质量。
3.Deep Seek的使用门槛：
说明其低门槛且免费使用的特点，适合新手和高手。
二、Deep Seek在保险营销中的应用
1.快速解答专业问题
 示例：解释重疾险保额应为个人年收入 3-5倍的原因。
 强调Deep Seek在提供专业指导方面的作用。
2.深度学习与推演



 展示Deep Seek如何推演各种情景，分析不同选择，提供最佳解决方案。
 强调其在制定营销策略、预测市场趋势方面的价值。
3.精准分析热点与捕捉行业动态
 演示Deep Seek如何迅速分析近期与保险相关的热点话题。
 强调其帮助营销人员及时调整营销策略的重要性。
4.内容创作支持
 展示Deep Seek如何快速搭建文章框架、提供内容方向、进行润色和优化。
 强调其在自媒体营销、内容创作方面的辅助作用。
5.提升社交互动与粉丝粘性
 介绍Deep Seek如何根据用户反馈进行实时优化，提高互动率。
 强调其在增强客户粘性、提升品牌形象方面的作用。
三、Deep Seek实战技巧与案例分析
1.Deep Seek黄金公式：角色+任务+格式+约束。
2.Deep Seek进阶技巧：思维链提示、反向修正等。
3.银行员工使用Deep Seek的案例分享：
 信贷风险评估提示词结构。
 银行营销话术生成模板。
 避坑指南与常见问题解决。
4.保险营销人员使用Deep Seek的案例分享：
 如何利用Deep Seek制定营销策略。
 如何利用Deep Seek进行客户异议处理。
 如何利用Deep Seek提升自媒体营销效果。


