
《AI 赋能销售：塑造专业的全能销售》
从新手到销冠的成长之路

主讲：贾蓓老师

【课程背景】

自 2023 年 GPT 爆火至 2025 年初 Deepseek 横空出世，AI 技术已从概念走向

落地，深刻改变了销售与营销的方式。无论是客户沟通、内容创作，还是数据分析与

策略优化，AI 工具正在成为销售人员的“业绩加速器”。然而，面对层出不穷的 AI 工具

和快速迭代的技术，许多销售人员依然困惑：

• 如何从海量 AI 工具中筛选出最适合营销场景的？

• 为什么别人用 AI 事半功倍，我却总得不到理想的营销效果？

• 如何在不同营销场景中灵活运用 AI，真正实现客户转化与业绩增长？

本课程专为希望快速成长为金牌销售的专业人士设计，无论您是刚踏入销售领域

的新手，还是想要进一步提升自己销售技巧的老兵，本课程将带您全面了解并掌握销

售人员用 AIGC 加速工作的使用方法。以日常工作场景为切入点，循序渐进地为您解

锁提示词(Prompt)互动技巧、多场景案例实操手把手讲解、智能体(Al Agent)的创建

与应用等，让 AI 真正成为您的“业绩增长引擎”。

【课程收益】

• 熟练使用各种 AIGC 工具，掌握 AI 高效工作方法，提升百倍工作效率；

• 多场景案例实操手把手讲解，全能销售；

• 构建和应用 营销领域的 AI Agent，实现更高程度的自动化和智能化。

【课程特色】

• 场景覆盖： 围绕客户沟通、内容创作、数据分析、策略优化等营销场景，提

供即学即用的 AI 解决方案；

• 实战驱动：通过科学训练，快速上手各类 AI 工具，让你学以致用，解决实际

问题；

• 专家导师： 经验丰富的 AI 和营销专家，为你提供专业指导；

• 新增 Agent 模块： 深入讲解 AI Agent 的构建和应用，让你掌握更前沿的 

AI 技术。

【课程对象】

• 销售人员、市场营销人员，业务经理、商务人员

【课程时长】

2天，6小时/天

【课程方式】

讲授+现场演示+案例分享+实战演练+点评指导



【课程大纲】

第零章【导入篇】AI+销售

1、AI 如何改变销售与营销方式

2、销售人员如何应对未来变化

第一章【工具篇】掌握 AI 工具，打开营销新可能

1、文本生成：AI 写作助手，让你的 营销文档更出彩！

2、图像生成：AI 设计师，让你的 营销视觉更吸睛！

3、视频生成：AI 剪辑师，让你的 营销视频更生动！

4、Ai语音：语音转口述稿、会议纪要等问题

5、AI 数字人：销售人员的工作分身

6、AI做 PPT ：工作汇报更专业

7、AI 数据分析：数据处理不再难

8、AI编程：不会代码也能玩

第二章【方法篇】要用好AI，先要学会写提示词

1、要点式提示词

2、结构框架提示词

3、角色扮演

4、示例提问

5、限制要求

6、用 AI 驱动 AI,生成优质提示词

7、追问 AI,分步完成

8、有效反馈

9、AI幻觉

第三章【场景篇】销售全链路的 AI 效能倍增实践

1 、AI 工作计划：销售老司机进阶必备！

2、 AI 销售话术：面销、电销、陌拜三种销售话术指令词分享！

3 、AI 销售合同：直接用 AI写出高质量合同！

4、 AI 销售报告：不懂撰写，AI也能让你的销售报告出彩！

5、AI 销售助理：日常邀请函、感谢信撰写超简单！

6、AI 销售调研：利用 AI 高效完成市场调研报告！

7、Ai 工作总结：用 Ai 量身定制销售工作总结，让老板刮目相看！

8、AI 销售方案：AI生成销售策略方案全解析

第四章【智能体篇】AI Agent 构建与应用：打造专属销售智能助理！

1、  什么是 AI Agent：从概念到应用，全面了解 AI Agent



2 、AI Agent 搭建平台：介绍主流平台，对比优劣

3、 训练和优化 AI Agent：提升 Agent 的准确性和可靠性

销售领域 AI Agent 实战案例：

 定制化AI客服 （扣子）

 调研报告工作流（扣子）

 个性化营销话术工作流（扣子）

 创意营销海报（扣子）

 用户评价分析（飞书）

 客户关系管理（飞书）
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