
水利水电行业发展趋势
主讲：杨明老师

【课程背景】

当前，水利水电企业在把握行业发展趋势与市场机遇中正面临三重深层困境：一

“ ”是市场方向 看不清 ，河道治理从传统清淤疏浚转向生态修复，水利管网向智慧水务

升级，堤防工程提标改造需求激增，引调水工程跨区域协同要求更高，企业难以精准

“ ”判断各细分领域的技术风向与市场重心；二是资金项目 够不着 ，国家对生态修复、

智慧水利、引调水工程等领域的专项资金支持力度加大，但企业不熟悉资金申请渠

“ ”道、项目审批流程，政策红利看得到吃不到；三是竞标策略 打不赢 ，面对多元化竞

争格局，技术优势展示不突出、定制化方案提供不到位、资质实力与施工经验未能有

效转化为竞标筹码，中标率持续走低。本课程正是帮助企业管理者、市场拓展人员系

统掌握河道治理、水利管网、堤防工程、引调水工程四大领域的发展趋势、资金申请

路径与竞标策略，在每一个细分赛道都能看清方向、抓住机遇、赢得项目。

【课程收益】

掌握河道治理、水利管网、堤防工程、引调水工程四大领域的发展现状与近期趋

势，了解生态修复、智慧水务、提标升级、跨区域调水等方向的技术要求与市场重

心，为企业战略布局提供精准导航。

了解国家及地方专项资金申请渠道与项目审批流程，掌握项目立项、可行性研

究、初步设计、施工图设计等阶段的材料准备要点，提升政策红利捕捉能力与项目申

报成功率。

识别各细分领域的竞争格局与核心竞争要素（技术创新能力、服务品质、资质等

级、施工经验、资金实力），运用差异化竞标策略突出企业优势。

运用常见的竞标策略与方法，在河道治理中突出技术优势与生态修复方案，在水

利管网中展示技术实力与服务品质，在堤防工程中强化资质与优化设计，在引调水工

程中提供全面解决方案与增值服务。

利用遥感技术、大数据、无人机、物联网等现代技术应用趋势，将智能化、数字

化能力转化为企业核心竞争力，在智慧化治理、智慧水务、智慧化管理等新兴赛道抢

占先机。

【课程对象】

水利水电企业战略规划部、市场拓展部管理人员

河道治理、水利管网、堤防工程、引调水工程项目开发负责人

投标负责人、商务经理

企业政策研究、政府事务专员

技术负责人、总工程师



【课程时长】

1-2天（6小时/天）

【课程大纲】

一、河道治理

现状

市场需求多样化：随着城市化进程的加快和人民生活水平的提高，河道治理工程

的市场需求呈现多样化的趋势，包括生态修复、防洪排涝、水质改善等。

技术创新推动：遥感技术、大数据、无人机等现代技术的应用，使得河道治理工

作更加精准、高效。

政策支持加强：政府出台了一系列关于水利建设与水环境保护的政策法规，对河

道治理提出了明确的要求和标准，并在财政投入上加大了力度。

近期行业趋势

 生态修复成为重点：未来河道治理的重点将向生态恢复和保护转移，通过生态

修复、湿地保护等手段，提高水体的水质、水量和生物多样性。

 智慧化治理：智能化和数字化技术将在河道治理中得到更广泛的应用，实现对

河道治理过程的精准监控和智能化管理。

国家资金申请与项目审批

 资金申请：企业可以通过参与政府招标、申请专项基金等方式获取国家资金支

持。申请时需准备详细的项目计划书、预算报告等材料。

 项目审批：项目审批流程通常包括项目立项、可行性研究、初步设计、施工图

设计等阶段。企业需密切关注政府政策动态，及时准备相关材料并提交审批。

行业竞争情况

 多元化竞争格局：河道治理行业的竞争格局主要表现为国有企业与集体企业、

私营企业间的竞争。行业涵盖了多个领域，形成了复杂的竞争格局。

 技术创新能力：技术创新是推动行业发展的核心动力。企业需要不断加大研发

投入，提升技术水平，以满足市场需求。

常见的竞标策略

 突出技术优势：在竞标过程中，企业应重点展示自身在技术创新、工程实施等

方面的优势。

 提供定制化解决方案：针对具体项目需求，提供定制化的解决方案，以展现企

业的专业能力和服务水平。

二、水利管网

现状



 管网建设不断完善：随着城市化进程的推进，水利管网建设不断完善，包括供

水、排水、污水处理等多个方面。

 智能化管理提升：物联网、大数据等技术的应用，使得水利管网的管理更加智

能化、高效化。

近期行业趋势

 智慧水务发展：智慧水务成为未来水利管网发展的重要方向，通过集成先进的

传感器、通信技术和数据分析平台，实现对水资源的实时监测和智能调度。

 绿色生态发展：在管网建设和运营过程中，更加注重生态环境的保护和恢复，

推动水资源的节约利用和循环利用。

国家资金申请与项目审批

 资金申请：企业可以通过参与政府的水利管网建设项目招标、申请相关专项基

金等方式获取国家资金支持。

 项目审批：项目审批流程通常包括项目立项、可行性研究、初步设计、施工图

设计等阶段。企业需按照政府要求准备相关材料并提交审批。

行业竞争情况

 技术实力竞争：在水利管网领域，技术实力是企业竞争的关键。企业需要不断

提升自身技术水平，以满足市场需求。

 服务品质竞争：除了技术实力外，服务品质也是企业竞争的重要因素。企业需

要提供优质的服务，以满足客户需求。

常见的竞标策略

 展示技术实力：在竞标过程中，企业应重点展示自身在水利管网建设方面的技

术实力和经验。

 提供优质服务方案：针对具体项目需求，提供优质的服务方案，包括项目设

计、施工、运营等多个方面。

三、堤防工程

现状

 堤防体系基本形成：经过长期持续建设，我国基本形成了覆盖全国大中小河流

的堤防工程体系。

 防洪减灾作用显著：堤防工程在防洪减灾方面发挥了显著作用，有效保护了人

民群众的生命财产安全。

近期行业趋势

 提标升级需求增加：随着经济社会的发展和城市化进程的推进，对堤防工程的

防洪标准提出了更高的要求，需要进行提标升级建设。



 智慧化管理提升：智能化和数字化技术将在堤防工程管理中得到更广泛的应

用，提高管理效率和水平。

国家资金申请与项目审批

 资金申请：企业可以通过参与政府的堤防工程建设项目招标、申请相关专项基

金等方式获取国家资金支持。

 项目审批：项目审批流程通常包括项目立项、可行性研究、初步设计、施工图

设计等阶段。企业需按照政府要求准备相关材料并提交审批。

行业竞争情况

 资质竞争：在堤防工程领域，企业需要具备相应的资质才能参与竞争。资质等

级越高，企业在竞争中的优势越明显。

 施工经验竞争：施工经验是企业竞争的重要因素。企业需要不断积累施工经

验，提高施工质量和效率。

常见的竞标策略

 展示资质实力：在竞标过程中，企业应重点展示自身在堤防工程建设方面的资

质实力和经验。

 提供优化设计方案：针对具体项目需求，提供优化的设计方案，以提高堤防工

程的防洪能力和稳定性。

四、引调水工程

现状

 大型引调水工程相继建成：如南水北调工程等大型引调水工程相继建成并投入

运营，有效缓解了北方地区的水资源短缺问题。

 技术不断创新：在引调水工程建设过程中，技术不断创新和完善，包括隧洞通

水、修建泵站等技术手段的应用。

近期行业趋势

 跨区域调水需求增加：随着经济社会的发展和城市化进程的推进，跨区域调水

需求不断增加。未来将有更多的大型引调水工程相继规划和建设。

 生态环保要求提高：在引调水工程建设和运营过程中，生态环保要求不断提

高。企业需要注重生态环境的保护和恢复，推动水资源的节约利用和循环利用。

国家资金申请与项目审批

 资金申请：企业可以通过参与政府的引调水工程建设项目招标、申请相关专项

基金等方式获取国家资金支持。

 项目审批：项目审批流程通常包括项目立项、可行性研究、初步设计、施工图

设计等阶段。企业需按照政府要求准备相关材料并提交审批。同时，由于引调水工程

涉及跨区域调水等问题，审批流程可能相对复杂和漫长。



行业竞争情况

 技术实力竞争：在引调水工程领域，技术实力是企业竞争的关键。企业需要不

断提升自身技术水平，以满足市场需求。

 资金实力竞争：引调水工程建设需要大量资金投入。因此，资金实力也是企业

竞争的重要因素之一。

常见的竞标策略

 展示技术实力：在竞标过程中，企业应重点展示自身在引调水工程建设方面的

技术实力和经验。

 提供全面解决方案：针对具体项目需求，提供全面的解决方案，包括项目设

计、施工、运营等多个方面。同时，企业还可以考虑提供融资、运营维护等增值服

务，以增强竞争力。


