
《组织管理与激励体系搭建实践训练营》
主讲：于洋老师

【课程背景】
在成长型企业里，组织管理始终是一项关系全局的基础工作。组织战略和外部环境，

企业本身成长的需要，企业内部条件诸如技术条件的变化，人力资源管理体系条件的变
化，管理条件的变化以及外部环境的变化等都将引起组织管理模式的变革。组织管理体系
由于始终围绕企业战略和核心业务而处于动态的变化之中，从而更加注重于培养核心竞争
能力。
管理现状难以满足公司发展的需要，首先表现在目标管理、绩效考核和薪酬激励的设

置方面。同时新的战略定位也迫切要求组织管理体系的变革。组织管理体系要紧紧围绕企
业战略，围绕企业的核心业务，才能有序、高效。也才能实现人才的合理配置。实现企业
发展压力的有效传递。
更多的企业在遇到发展困境、上升瓶颈、突破乏力时更多的选择是找到咨询公司，动

辄几十万，甚至上百万来寻求更体系化、标准化的建设。但是，等到咨询公司离场后，真
正运行的还是自己人，结果花了百万巨资的咨询项目还是难以落地。因此，企业需要彻底
扭转这样的局面，就需要改善其最本质的环节→如何有效转化。
本四天三两晚训练营的目的，就是用最简捷、最实用、最易落地的方式帮助企业实现

上述目标。
课程是包含目标管理、绩效管理和薪酬管理三个组织管理最核心的部分。
我们的培训宗旨：培训现场必须有产出！彻底的落地实践，杜绝理论化。

【课程收益】
1. 了解组织管理体系建设的顶层战略性思维；
 现场学习成果：组织的关键目标及制定的逻辑关系、企业经营与管理的五星原

则、组织管理与激励的操作框架和重点
2. 掌握如何有效的进行目标管理（目标设计与分解），从而形成一个公司一盘棋的效

果；
 现场学习成果：市场数据如何收集、财务指标看哪些、关键业务目标（业绩/利润

/回款）制定、客户数量预测、目标分解 4x3 法则应用、目标分解的责权划分（ARCPI）、
目标在时间维度上的分解实践、目标管理镶嵌应用、复盘四步法、复盘时如何调整目标

3. 掌握绩效考核指标设计的三步法
 现场学习成果：目标分解后如何转化为量化指标、衡量和判断关键绩效考核指标

的一个重点、工作量和专业的衡量标准、绩效考核指标提取的三步骤、考核指标定义的三
种类型、考核标准设计的原则和依据

4. 掌握组织架构的设计思路及方法
 现场学习成果：企业不同发展阶段所对应的组织架构形式、部门与岗位设计的正

确方法
5. 掌握部门与岗位职责编写的正确思路及方法
 现场学习成果：掌握部门与岗位职责编写的正确思路、掌握职责镶嵌法
6. 掌握如何有效确定岗位编制
 现场学习成果：掌握定编的具体方法，包括劳动效率定员法、业务数据分析法、

行业/专业比例法、预算控制法
7. 掌握有效的金牌人才招聘
 现场学习成果：人才画像的设计、招聘技巧实务



8. 优秀薪酬管理的两大原则：① 薪酬必有目标；② 激励必有目标，激励必有考核
 现场学习成果：组织的关键目标及制定的逻辑关系、本土企业薪酬管理的三大问

题、薪酬结构与组织目标的对应关系
9. 组织薪酬体系建设八步骤
 现场学习成果：薪酬等级及任职资质设计、如何做好市场薪酬调研与应用，岗位

价值评估设计、宽带薪酬设计（要求学员必须在现场设计出一套）、如何应用能力评估进
行有效的套改测算、薪酬复盘

10. 薪酬结构设计
 现场学习成果：掌握五大类型职能的薪酬结构设计及重点环节
11. 效益薪酬设计
 现场学习成果：掌握提成薪酬的设计、掌握分红（奖金）薪酬的设计、掌握超额

奖薪酬设计、掌握股权设计思路
12. 掌握绩效考核结果的有效应用，从而与员工建立起长期的效益关系而不是短期的

交易行为
 现场学习成果：招聘和转正标准的制定、培训与晋升挂钩、人才盘点宫格设计、

宫格镶嵌法设计、奖金&调薪比例设计
【课程特色】
实战，拒绝过多理论；科学，注重脉络清晰；落地，讲求学以致用；精华，实例经验

分享。
【课程对象】

1、决策层、高、中层管理人员（包括董事长、总裁、总经理、副总经理、职能部门
总监、经理、副经理）

2、战略及组织绩效管理部门管理人员
3、人力资源专业人员

【课程时长】
4天（6 小时/天）

【课程大纲】
第一天 目标管理、目标设计及分解
第一部分 组织管理体系建设的顶层战略性思维 
一、企业在经营管理时，老板往往靠“三拍”，如何有效避免“拍目标”？
1. 企业的六大核心目标及其逻辑关系
2. 企业做好经营和管理的五大关键因素
3. 组织体系建设的框架
4. 组织体系建设解决的问题：人人有方向、人人能算账、人人有发展
第二部分 目标管理概论 
二、应当如何理解企业的目标管理？为何诸多企业做不好目标管理？
1. 什么是目标管理？ 
实战问题解读：如何将目标管理融入到企业文化中  
2. 目标管理的本质作用
实战问题解读：有目标≠目标管理 
3. 目标管理现实问题研讨
研讨活动：堆高塔 
4. 目标管理的流程框架
实例解析--“某集团‘五年规划’战略修编



第三部分 目标设计
三、企业大费周章进行了现状分析，结果与企业的目标制定之间为何却难以对接？
1．市场数据获取的准备方式
2．内部数据分析哪些
3．关键业务目标制定
① 业绩目标制定
--企业在产品定型和不定型情况下如何制定业绩目标？
--企业在市场定型和不定型情况下如何制定业绩目标？
--老市场与新市场业绩目标如何界定？
--如何解决销售员不愿意开拓新客户的问题？
② 客户数量如何预测
② 利润目标如何制定？
③ 回款目标如何制定？
实战问题解读：实际情景问题思考与解读
实战应用工具 1：业绩目标制定的通用公式
实战应用工具 2：290个行业的毛利率区间
实战应用工具 3：目标责任书模板
实战应用工具 4：看板管理模板
4．目标责任书的设计
第四部分 目标分解与复盘
四、企业设计了目标，实现却成了问题，向下分解，却越做越麻烦，到底哪里出了问

题？
1. 平衡积分卡 VS战略地图是否适合中国企业？
2. 为何目标分解不能直接向下拆分？
3. 目标分解的正确思路和步骤
实战问题解读：单层次目标分解三步骤
4. 工具解析-目标分解四步法解析 
实战应用工具：目标分解四步法（即：目标分解 4x3 法则）
5. 目标分解中责权划分的设计
实战应用工具：ARCPI

6. 目标分解之横向维度分解（即第二维度分解） 
实例解析--某公司目标分解四步法实操分步骤细化精讲 
实操练习--目标分解四步法演练
7. 简易目标分解
实战问题解读 1：任务轴目标调配思路及核算公式
实战问题解读 2：时间轴目标调配思路及核算公式
实战应用工具：目标-责任-考核-薪酬结构联动镶嵌表
8. 如何有效的进行目标复盘
① 目标复盘四步骤
② 目标复盘如何调整业绩目标
9. 衡量目标分解的有效性
实战问题解读：高阶 SMART 应用（最清晰实践）
实战应用工具：SMART 推导模板
10.过渡视频分享：过程管理=考核监控 



第一天晚上实操：年度目标设计与分解实战
要求：公司年度硬性指标→业绩目标和利润目标形成初步框架
第二天 绩效管理及体系搭建、组织架构、定岗、定编、定员与招聘
第五部分 绩效管理的宏观认识 
五、大部分企业虽搭建了绩效管理和考核体系，为何总是难以达到预想的效果？
1. 影响企业绩效管理水平的两大因素
实战问题解读：企业综合管理水平 VS 人力资源管理水平衡量标准
2. 绩效管理的核心地位 
实战问题解读：为什么绩效是贯穿了“目标--流程--职责--计划--制度”的枢纽
3. 绩效管理落地中的三个致命点
① 目标依据不足
② 绩效管理只做到“绩的层面”
③ 绩效考核与组织脱节
4. 最适合中企业业的绩效管理方式 
① 目前企业常见的绩效管理与考核方式解析：积分制、阿米巴、KPI、OKR

② 讲过实践后的最适合中企业业的绩效管理方式：OK绩效管理模式
5. 绩效管理体系搭建框架 
第六部分 绩效考核指标设定 
六、考核指标设计不是越多越好，而是要聚焦关键绩效考核指标 
（一）关键绩效考核指标设计三步法实操应用
1. 关键绩效考核指标的提取
① 绩效考核指标提取的两大途径
- 目标分解途径
- 部门与岗位职责提取途径
实战问题解读 1：部门？岗位从何而来？ 部门与岗位设计的正确途径
实战问题解读 2：如何解决 KPI与 KCI的混淆应用？凸显 KPI作为关键考核的核心地

位
② 关键绩效考核指标提取方法
实战应用工具：以目标/目的为导向的关键绩效考核指标提取三步法（当下最清晰思

路）
实例解析：某制药企业关键绩效考核指标提取三步法的实操落地解析
实操练习--结合企业实际情况，进行关键绩效考核指标提取三步法的实操
③ 关键绩效考核指标提取的 4项落地原则 
实例解析：武汉某企业关键绩效考核指标原则应用的实操落地解析
2. 关键绩效考核指标的公式/定义设计
① 绩效考核指标进行公式/定义设计的重要性
实例解析：销售人员按利润计算提成不清的尴尬
② 关键绩效考核指标设计的常用三种类型
实战问题解读 1：定义/公式设计的有效性
实战问题解读 2：次数类定义为何不能转化为比率类定义
实操练习：绩效考核指标定义/公式设计实操（接上一练习）
3. 关键绩效考核指标的考核标准设计
① 考核标准设计的重要性
实例解析 1：某企业不同销售大区的销售达成率考核标准设计思考



实例解析 2：某企业不同项目的质量问题的考核标准设计思考
② 考核标准的设计思路
实战问题解读：关键绩效考核标准设计的依据来源
实例解析：衔接上两个练习解析考核标准设计实操案例
③ 绩效考核标准设计的 4项落地原则 
实战问题解读 1：KPI 指标务必全部量化
实战问题解读 2：考核标准要体现奖惩兼备
实战问题解读 3：考核标准的设计要在可接受范围内
实例解析：最难岗位考核标准量化的实操案例
核心策略解读：从考核标准设计揭示绩效管理的三层价值体现，最弱的价值的考核打

分 
七、绩效考核的设计如何随着企业发展而变化？ 
4. 绩效考核体系设计的两个关键点
实例解析 1.：利用绩效考核系数解决某企业编制不足，兼职过多的情况
实例解析 2.：利用绩效工资池设计，解决同质化较重的岗位的绩效考核实践
第七部分 组织架构与职责设计 
八、组织架构的设计随着企业的发展，在不同阶段要采取不同的形式，才能不断满足

企业的发展需求
1．组织架构的四个层级
2．企业不同发展阶段对应的组织架构形式（求生存阶段、求发展阶段、正扩张阶

段、争头部阶段）
实例解读：9 类组织架构形式应用场景（自主型 I、自主型 II、直线型、职能型、分公

司制、事业部制、连锁制、平台式集团制、平台式集团制）
实例解析.：华为发展各阶段的组织架构设计
九、部门职责和岗位职责为何总是脱节？职责的编写成了形式化，如何解决？
1．本土企业职责编写的问题
2．传统编写方法与职责镶嵌法的区别
3．部门职责与岗位职责编写六步骤
应用工具 1：部门职责与岗位编写套表
应用工具 2：权责划分工具（ARCPI）
实操练习--部门职责与岗位职责关键职责提取
第八部分 金牌招聘管理
十、企业的人员数量如何确定？管理人员、辅助类人员、生产人员应占多大比例才是

合适的？
1．招聘管理的正确流程和内容
2．员工数量编制的原则
3．员工数量编制的方法
① 劳动效率定员法
② 业务数据分析法
③ 行业/专业比例法
④ 预算控制法
十一、招聘是企业常见的事情，但是如何在招聘和转正阶段就做到严格的人才把关

呢？
4．人才鉴定与选拔概述



① 如何达成选拔目的—明确人才类型
② 如何达成选拔目的—识别人才的三大特征 
5．人才画像的设计
实例解析：三大公司的选才标准项
6．金牌面试官的标准公式
7．人才画像的设计步骤
① 第一步 确定能力素质项
② 第二步：提炼各管理层级能力项
③ 第三步：提炼各岗位能力项
④ 第四步：设计精准提问话术
实例分享：财务经理人才画像卡
问题研讨：为何面试评价表的评价结果有失水准？
实战问题：有效精准提问话术设计的三点原则
落地工具：精准提问话术通用公式（万能公式）
8．招聘渠道解析
① 主流招聘网站分析比较
② 垂直招聘渠道分析比较
③ 社交招聘渠道分析比较
④ 应届生/实习生招聘渠道分析比较
9．招聘信息投放如何更有效
① 招聘信息应具备“宽进”效果
② 落地工具：提升“宽进”效果的原则
十二、面试过程是在人才画像基础上，发挥招聘技巧的实战场景，技巧可以进一步提

升面试的准确性！
10．精筛简历的要领
11．面试官的选择与组合
12．应聘登记表的作用—字如其人的关注
13．提高择优效率的面试技巧
① 面试官的选择与组合
② 各管理层级面试侧重点分析
14．如何有效识别谎言
15．定薪的设计
① 如何为员工定薪-定薪的常见表现
② 如何为员工定薪-定薪的三大原则（目前最实用）
问题研讨 1：谈薪为何不是为了压工资，而是要做到有效的激励？
问题研讨 2：如何做到给企业省钱，应聘者满意的薪酬谈判？
第二天晚上实操：按关键绩效考核指标设计的三步骤为企业的核心岗位设计绩效考核

指标
要求：三步骤必须齐全，严格按步骤实施 
第三天 薪酬管理体系设计
第九部分 薪酬管理与组织目标的关系 
十三、薪酬管理是企业激励的关键所在，到底如何设计具有激励性的薪酬管理体系？
1. 为什么说薪酬是企业激励的核心？ 
2. 薪酬激励机制与目标管理的对应关系 



案例分享：福特 5美元的薪酬变革
3. 本土企业薪酬管理存在的普遍问题及优化思路
第十部分 薪酬管理体系的宏观认识 
十四、 薪酬体系是一套联动工程建设，需要各个系统有机的配合
1. 为什么薪和酬的作用是不一样的？
2. 薪酬管理体系框架
实战问题解读：从薪酬体系框架认识为何大部分企业的薪酬体系发挥不出有效的激励

作用？
实例解析 1：薪酬外部竞争性和内部公平性是如何体现的？
实例解析 2：薪酬经济性是如何体现的？如何理解薪酬的“234”法则？
3. 认识人工成本总额与工资总额之间的关系
实战问题解读 1：人工成本总额都包括哪些？
实战问题解读 2：人工成本总额是工资总额的多少倍？
实例解析-税后到手 8000元的工资，企业需要实际支付的人工成本是多少？
4. 人工成本总额占比的三个问题
实战问题解读：人工成本VS 总成本；人工成本VS营业收入；人工成本VS 利润额
第十一部分 组织薪酬系统设计（核心体系） 
十五、 薪酬系统设计是相对较难的环节，优秀的薪酬体系可以应用10-15年以上，

是如何到的？
1. 什么情况下适合进行薪酬体系建设和优化？
案例分享-华为、联想、阿里的薪酬体系优化
2. 组织薪酬体系设计流程与步骤（八步法）（经过若干咨询项目进行 5-6 次系统优化

后的具体方法）
步骤一：确定薪酬策略
实战问题解读：薪酬策略（领先型、平和型、追随型）是如何区分的
实战问题解读：行业薪酬分位值与策略制定间的关系
步骤二：薪酬等级与通道设计
实战问题解读 1：大/中/小型企业规模管理层级设置多少合适？
实战问题解读 2：多通道/多序列的设计
实战问题解读 3：各通道/各序列通用任职资格设计与各部门岗位任职资格设计的区别
实例解析 1-某公司管理层级、多通道及任职资格设计实操
步骤三① 薪酬调研-体现外部竞争性（行业市场薪酬调研、企业自我调研）
实战问题解读 1：市场薪酬数据获取的最佳途径
实战问题解读 2：何为标杆岗位？
实例解析 1：市场薪酬数据怎么用？（一分钟解读市场薪酬报告的实操）
实例解析 2：市场薪酬数据分析的两种方法：① 数据排列法； ② 频率分析法
步骤三② 岗位价值评估-体现内部公平性
岗位价值评估工具介绍：海氏、美氏/28因素法、简易岗位价值贡献评估法
实操演练：标杆岗位评估分数应用及标杆岗位的评估实操
实例解析 1：海氏评估法的简易操作应用
实例解析 2：美氏/28因素法岗位价值贡献评估实操
步骤四：薪酬矩阵设计
① 窄带薪酬矩阵设计七步法（高低薪酬法、K 值法）
② 宽带薪酬矩阵设计八步法



实战问题解读：① 薪级增幅设计和应用；② 带宽几档位数量设计原理；③ 重叠度的
作用和应用；④ 档差设计与计算；⑤ 固浮比设计依据与原则
实例解析：某新能源企业窄带+宽带结合薪酬矩阵优化设计分享
实操演练：20分钟搭建一套合规的宽带薪酬矩阵
步骤五：薪酬固浮比设计
实战问题解读：① 月度总额 VS 年度总额； 月度基本工资VS月度绩效工资
实例解析：某企业薪酬矩阵固浮比设计实操分享
步骤六：宽带薪酬入档
实战问题解读：薪酬入档&套改的通用做法？
实战工具 1：薪等如何设计？
实战工具 2：依据员工能力评估结果划档落位表
实战工具 3：各岗位价值评估系数及入档参照表
步骤七：套改测算
实战问题解读：如何利用薪等的设计节省企业套改时带来的成本压力？
实例解析-某公司薪酬体系优化后套改测算实操
步骤八：薪酬复盘
实战问题解读 1：薪酬复盘都分析哪些内容？
实战问题解读 2：如何将薪酬体系内容与企业的发展衔接？
第十二部分 薪酬结构设计（结构体系） 
十六、 薪酬结构设计用来强化内部公平性，但大部分企业却设计成了“工资表项目”
1. 薪酬结构设计框架
实战问题解读：薪酬结构都包括哪些关键项？每一项解决的是什么问题？
2. 五类职位序列的薪酬结构设计
① 销售职位序列薪酬结构设计
② 研发职位序列薪酬结构设计
③ 生产职位序列薪酬结构设计
④ 组织管理职位序列薪酬结构设计
⑤ 职能部门职位序列薪酬结构设计
实战问题解读：每一类职位序列基、中、高层职位结构设计，及其薪酬重点
第十三部分 效益薪酬设计（激励体系）
十七、 薪酬体系的激励作用是通过效益工资发挥的，如何发挥薪酬与企业效益的衔接

和推动作用？
1. 提成工资的设计
① 菲尔德法（适用于直销、主动营销型、招商式营销型企业）
实战问题解读 1：解决销售人员升官发财的激励作用
实战问题解读 2：如何利用加强孤儿单对销售人员的保护作？
实战问题解读 3：客服部的提成如何设计？
② 流程价值提成法（适用于工程类，项目型企业）
实战问题解读：解决项目/过程参与者利益分配不公平，工作积极性不高的问题
2. 分红/奖金的设计（此处分红非股权分红）
① 分红的目的
实战问题解读：为何不建议企业设立加班费？为何分红/奖金的激励作用比加班费的设

计强 100倍？
② 分红/奖金的 4 种方法



方法 1：年薪全额比提取法
实例解析-某公司年薪全额比提取法应用的三种情况
方法 2：年薪固浮比提取法
实例解析-某公司年薪固浮比提取法应用的三种情况
方法 3：N倍基薪法
实战问题解读：N倍奖金到底几倍以上才能发挥作用？
方法 4：价值系数法（基础与核心）
分红/奖金落地的三个阶段
第一阶段：核算账阶段
实战问题解读 1：分红/奖金从哪里来的？
实例解析-某公司年度分红计提核算实例
第二阶段：奖金设计阶段
实战问题解读 1：奖金分配比例跟哪些因素有关系？
实战问题解读 2：奖金比例多少合适？
第三阶段：奖金总额测算
实战问题解读：如何利用岗位价值评估结果计算分配系数？
实例解析：某公司年度分红计提核算实例
实战工具：价值系数法的进阶用法-三分法应用及实操
实操演练：价值系数法实战练习
3. 股权激励操作方法概述
① 内部股权操作思路
② 对赌股权操作思路
③ 扩张股权操作思路
实例解析：如何通过股权激励加快市场开拓速度
4. 超额奖的设计
① 超额奖设计的三种主要方法：物质奖励法、福利奖励法、价值系数奖励法
实战问题解读 1：超额奖一般用在销售业绩目标还是利润目标？
实战问题解读 2：超额奖提取比例多少合适？
实战问题解读 3：什么情况下可以实施超额奖励？
实战问题解读 4：实施超额奖励的约束条件？
实例解析：超额奖计算和实施时遵循的应用规矩
2. 薪酬调整原则
① 统一调整
② 局部调整
课后实操：薪酬管理体系建设。
要求：1. 公司薪酬矩阵表设计；2. 岗位价值系数评价；3、效益薪酬形成初步框架
第四天 绩效考核结果的应用
第十四部分 绩效结果应用
十八、如何开展绩效考核结果的分析？
1. 横向分析 
2. 纵向分析 
案例解析 1-某公司年度绩效考核结果分析报告 
案例解析 2-某公司人均生产力与产值的绩效考核结果分析报告
十一、绩效考核结果如何应用在招聘、培训、人才盘点和人才评估？



1. 绩效考核如何推动目标的实现
实战问题解读：如何根据企业的战略规划设计考核指标？
2. 绩效考核结果应用于招聘和转正
案例解析：某岗位考核结果在招聘和转正时的应用
实战应用工具：各岗位标准建设模板
3. 绩效考核结果应用于培训
实案例解析：某公司绩效考核结果在培训体系建设时的应用
实战应用工具：以考核和评估为基础的培训计划应用
4. 绩效考核结果应用于员工利润意识的建立
思考练习：正态分布实施的本质作用
实战问题解读：正态分布的替代模式
5. 绩效考核结果应用于人才盘点和人才评估
① 宫格介绍
实战问题解读：宫格 9的人员如何发展？
② 如何利用宫格设定员工培养发展路线
③ 宫格设计与应用的三步法
实战问题解读 1：传统宫格设计时的关键错误
实战问题解读 2：如何设计动态宫格？
实操练习-如何设计合理的宫格
实战应用工具：宫格镶嵌法
6. 绩效考核结果应用于奖金分配和晋升（薪）
思考练习：根据人才评估结果如何分配奖金和设计晋薪幅度
实战应用工具：利用宫格结果的奖金与晋薪的标准分配比例
第十五部分 综合练习（要求现场完成）
场景：公司经过三年发展，年收入将突破 ？亿，请根据您所在行业，完成如下内容：
1. 设计一套组织机构图（设计到主要部门和主要岗位）
2. 进行目标分解（要求在任务轴和时间轴上双维度分解）
3. 设计组织层的关键绩效考核指标（要求量化）
4. 设计管理层级和薪酬矩阵表（要求符合薪酬矩阵表搭建流程）
5. 设计一套销售人员的提成机制（要求设计出具体比例）
6. 设计一套分红机制（要求设计出具体比例）


