
《现货交易与结算实操》

一、课程信息

1.培训方式：线下授课结合案例分析、角色扮演、模拟交易等互动式教学方法

2.课程解决的问题：提升热电厂营销人员在现货交易与结算方面的理论知识和

实操技能，增强市场适应能力和风险控制能力。

3.课程目标：使学员能够熟练掌握现货交易流程、结算规则，提高交易效率和

准确性，降低交易风险。

4.学员对象：电厂结算、交易人员

5.课程时长：2天（12小时）

二、培训大纲

【开篇】《电力市场的新纪元》

内容引入：介绍当前电力市场的发展趋势，现货交易在电力市场中的重要性，

以及结算对于交易成功的关键作用。

【第一章】现货交易基础

第 1节 现货交易概述

1.关键知识点

（1）现货交易定义与特点

（2）现货交易与期货交易的区别

（3）现货交易在电力市场中的作用

2.案例：《电力市场改革下的现货交易》

3.工具：交易流程图解



4.观点：现货交易是电力市场高效运作的基石。

第 2节 现货交易规则与流程

1.关键知识点

（1）交易规则概览

（2）交易流程详解

（3）交易时间与周期

2.案例：《合规交易的案例分析》

3.工具：交易规则手册

4.观点：遵循规则，确保交易的合规性与效率。

第 3节 现货交易中的风险控制

1.关键知识点

（1）风险识别与评估

（2）风险控制策略

（3）案例分析：《风险管理在现货交易中的应用》

2.工具：风险评估表

3.观点：风险控制是现货交易成功的关键。

【第二章】结算操作实务

第 1节 结算流程与方法

1.关键知识点

（1）结算流程概述



（2）结算方法与计算公式

（3）结算周期与时间管理

2.案例：《结算失误的教训》

3.工具：结算操作手册

4.练习：模拟结算操作

5.观点：精确的结算操作是保障交易顺利进行的保障。

第 2节 结算中的常见问题与解决

1.关键知识点

（1）常见结算错误类型

（2）问题诊断与解决策略

（3）案例：《结算中的危机处理》

2.工具：问题解决流程图

3.练习：角色扮演，模拟问题解决

4.观点：及时有效的解决结算问题，保障企业利益。

第 3节 结算系统操作与维护

1.关键知识点

（1）结算系统功能介绍

（2）系统操作流程

（3）系统维护与升级

2.案例：《系统故障导致的结算延误》

3.工具：结算系统操作指南



4.练习：模拟系统操作

5.观点：熟练掌握结算系统，提高结算效率。

【第三章】交易策略与分析

第 1节 交易策略制定

1.关键知识点

（1）市场分析基础

（2）交易策略框架

（3）案例：《成功交易策略的制定》

2.工具：市场分析工具

3.观点：策略是交易成功的蓝图。

第 2节 交易数据分析与应用

1.关键知识点

（1）数据分析方法

（2）数据在交易中的应用

（3）案例：《数据驱动的交易决策》

2.工具：数据分析软件

3.练习：数据分析实操

4.观点：数据是交易决策的基石。

第 3节 交易心理与行为分析

1.关键知识点



（1）交易心理因素

（2）行为金融学在交易中的应用

（3）案例：《交易心理对交易结果的影响》

2.工具：心理分析模型

3.练习：模拟交易心理训练

4.观点：了解交易心理，提升交易表现。


