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《中华人民共和国民法典》（合同编）
实务解析课纲

一、课程目标

帮助钢铁行业营销人员深入理解民法典合同编，掌握

合同订立、履行，风险防范，纠纷处理技巧，提升业务能

力。

二、课程对象

钢铁行业营销人员

三、课程时间

上午 3 小时，下午 3 小时，共四节课

四、课程内容

课程导入：

在正式讲解民法典合同编之前，先给大家分享两个真

实案例。

某钢铁企业的营销员小李，在签订销售合同时，仔细

审查每一项条款，明确了产品规格、交付时间和付款方式

等关键内容。在合同履行过程中，密切跟进，及时与客户
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沟通。最终，这笔业务顺利完成，不仅为企业带来了可观

的利润，小李也因业绩突出获得了丰厚的奖金。

而另一家钢铁企业的营销员小王，在签订一份大额采

购合同时，没有认真审核对方资质，合同条款也存在诸多

漏洞，并在签订合同过程中与对方有不正当经济往来。结

果，对方恶意欺诈，没有履约，给企业造成了巨大的经济

损失。小王不仅面临公司的处罚，失去工作，还因在签订、

履行合同过程中涉嫌犯罪，面临“牢狱之灾”。

这两个案例“鲜活”地展现了合同签订和履行工作的重要

性。一份好的合同，能有效规避风险，为企业和个人创造

丰厚效益；反之，若不重视合同，可能会给企业带来重大

损失，个人也会面临严重后果。

这就是我们今天这门课程的核心意义。接下来，我们

理论结合案例，进行民法典合同编的实务解析。

第一节课：合同订立与风险防范（上午 9:00 - 

10:30）

（一）民法典合同编基础理论

1、介绍民法典合同编基本概念、原则及重要性。

2、结合钢铁行业销售特点，阐述民法典合同编的重点

条款。



3

（二）合同订立流程

1、讲解要约、承诺的概念，构成要件与法律后果。

2、以钢铁销售合同为例，分析实际订立过程中的步骤

与要点。

3、案例解析。

（三）风险防范要点

1、探讨合同条款漏洞风险，如价格、质量、交付时间

等条款。

2、分享钢铁行业销售中常见的合同欺诈手段及防范方

法。

3、合同签订中的刑事法律风险点（根据时间，讲解包

括以下罪名的常见犯罪。）

（1）受贿罪：营销人员（国家工作人员）收受或者索

取他人财物，在签订合同过程中为他人谋取利益。例如收

受交易方的好处费，礼品，礼金，收受财产性利益等。

后果：根据犯罪金额不同，面临无期徒刑、有期徒刑、

拘役，并处或单处罚金，没收财产等刑事处罚。

（2）贪污罪（职务侵占罪）：在合同签订过程中，营

销人员利用职务上的便利，将本单位财物非法占为己有。



4

比如负责签订合同的营销人员，在签订采购合同时，与交

易方勾结，抬高采购价格，将差价部分占为己有。

后果：数额较大的，处三年以下有期徒刑或者拘役，

并处罚金；数额巨大的，处三年以上十年以下有期徒刑，

并处罚金；数额特别巨大的，处十年以上有期徒刑或者无

期徒刑，并处罚金。

（3）非国家工作人员受贿罪：营销人员（非国家工作

人员）在签订合同过程中，利用职务便利，索取他人财物

或者非法收受他人财物，为他人谋取利益。例如营销人员

收受回扣，在合同签订时给予对方优惠条款。

后果：数额较大的，处三年以下有期徒刑或者拘役，

并处罚金；数额巨大或者有其他严重情节的，处三年以上

十年以下有期徒刑，并处罚金；数额特别巨大或者有其他

特别严重情节的，处十年以上有期徒刑或者无期徒刑，并

处罚金 。

4、案例解析。

第二节课：合同订立与风险防范案例分析（上午 

10:40 - 12:00）

（一）典型案例分析

1、展示多个钢铁行业销售合同订立纠纷案例
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2、从法律角度分析案例中合同订立环节的问题与风险

（二）互动讨论

1、展示案例，组织学员分组讨论案例解决方案。

2、每组代表发言，讲师点评并总结经验教训

第三节课：合同履行与风险防范、纠纷解决（下午 

14:00 - 15:30）

（一）合同履行原则

1、讲解全面履行、诚实信用等原则在钢铁销售合同履

行中的应用。

2、分析因违反履行原则引发纠纷的常见情形。

3、案例解析。

（二）风险防范及纠纷解决方式

1、合同履行过程中的风险点及防范措施。

2、介绍协商、调解、仲裁、诉讼等纠纷解决途径

3、结合钢铁行业销售特点，对比不同解决方式的优劣

与适用场景。

4、案例解析。

（三）证据收集与运用

1、强调履约过程中证据留存的重要性。
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2、讲解如何收集、整理和运用证据支持自己的主张。

3、合同履行中的刑事法律风险点（根据时间，讲解包

括以下罪名的常见犯罪。）

挪用资金罪：员工利用职务上的便利，挪用本单位资

金归个人使用或者借贷给他人。

后果：处三年以下有期徒刑或者拘役；挪用本单位资

金数额巨大的，处三年以上七年以下有期徒刑；数额特别

巨大的，处七年以上有期徒刑 。

第四节课：钢铁行业销售合同案例（下午 15:40 - 

17:00）

（一）案例深度剖析

1、讲解 2 - 3 个具有代表性的钢铁行业销售合同案例

2、详细分析案例中合同订立、履行及纠纷解决全过程。

（二）总结与启示

1、总结案例中的法律要点与实践经验

2、引导学员思考如何将所学应用到实际工作中，避免

类似风险
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